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INSTALLATION

www.gebaeudeinstallation.at

MARKTUBERSICHT WARMEPUMPEN

Diese Modelle sind
uns aufgefallen

GEBAUDEAUTOMATION

Der 100-Milliz
Euro-Markt
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Das Original: Der VW Bus - oder auch liebevoll , Bulli” genannt - ist seit 1950 der optimale Begleiter fiir die unterschiedlichsten
Anforderungen im beruflichen und privaten Alltag. Sein groBerer und gleichzeitig jiingerer Bruder, der LT (Vorgdnger des Crafters),
ist ebenfalls in Jubildaums-Stimmung. Er lief erstmals 1975, also vor 45 Jahren, von den Montagebandern. Diesen gleichzeitigen
Anlass wollen wir mit IThnen feiern! Holen Sie sich ein Stiick vom Geburtstagskuchen und profitieren Sie von einem

Jubilaumsbonus in Hohe von bis zu € 3.000,—*

www.vw-nutzfahrzeuge.at

*Bei Kauf eines T6.1 LKW- oder Crafter-Modells von Volkswagen Nutzfahrzeuge erhalten Sie bis zu € 3.000,- (fir alle
Crafter-Modelle ausg. Entry) Jubildumsbonus. Giiltig bei Kauf und Zulassung bis 31.12.2020 bzw. solange der Vorrat
reicht. Bonus ist unverb., nicht kartell. Richtbonus inkl. MwSt. Ndhere Informationen bei teilnehmenden VW Betrieben.
Verbrauch: 7,1-13,3 1/100 km, CO,-Emission: 187 - 348 g/km. Symbolfoto.
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CHECK-IN

Lust auf Neues?

In der vorliegenden Ausgabe beschdftigen wir uns mit Gebdude-
automatisation - einem Markt, der Experten zufolge schon in den
ndchsten Jahren durch die Decke gehen diirfte. Und das Gute
daran: Es ist ein Markt, der vom Installateur erobert werden kann.
Denn es ist der SHK-Profi, der den Menschen mittels smarter
Gebdudeautomation aus ihren vier Wdnden intelligente Wohlfiihl-
oasen zaubern kann. Jedoch nur dann, wenn er auf Augenhéhe
mit dem Stand der Technik bleibt. Denn die Entwicklung auf
diesem Gebiet schreitet mit Riesenschritten voran. Die Chancen
stehen jedenfalls gut. Auch die Angst der Menschen vor zu viel
Digitalisierung ist gerade in den letzten Wochen und Monaten
deutlich geringer geworden. Wéhrend des Lockdowns konnten die
vielen Vorzlige der digitalen ,Helferleins" selbst kritische Geister
tiberzeugen. Vor allem der Bereich Energiemanagement soll da-
bei das gréfite Potenzial haben, heifst es.

Allerdings sind an die prognostizierten rosigen Umsatzzahlen
auch Bedingungen gekniipft. Vor allem an die Hersteller, die sich
nun endlich auf einen einheitlichen Kommunikationsstandard
einigen sollten. Die Menschen wollen daheim keine zahlreichen
unterschiedlichen Insell6sungen bzw. keine Vielzahl an Fernbe-
dienungen herumkugeln haben. Auch in Sachen Datenschutz
sind noch dicke Bretter zu bohren, um ausschliefSen zu kénnen,
dass Computerhacker unsere Haustechnik steuern oder allzu
wissbegierige Datensammler zu viel tiber unsere Gewohnheiten
mitbekommen.

Absetts dieses wichtigen Themas bieten wir Thnen aber mit
unserer Oktober-Ausgabe auch wieder einige jener Hintergrund-
infos zu IThrem Tagesgeschdft, die Sie zu Recht von uns erwarten
kénnen. Beispielsweise in Form unserer beliebten Marktiber-
sichten. Diesmal vergleichen wir die aktuellen Modelle zahlreicher
Wérmepumpenanbieter.

Christian Klobucsar,
Chefredakteur

DATENSCHUTZERKLARU nn Sie diese Publikation als a ierte Zustellung erhalten, ohne diese bestellt
zu haben, >

gehorig

identifiziert h Ihr Privatleben
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Rohr- und Kabeldurchfiihrung

POLO-RDS Evolution

Garantiert
dicht

Systematisch durchdacht
uberzeugt unser
POLO-RDS Evolution
durch einfache Montage,
Anwendungsvielfalt und
Flexibilitat.
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Mehr dazu unter
www.poloplast.com
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NATIONALRAT BESCHLIESST EINE
MILLIARDE FUR DEN KLIMASCHUTZ
Noch nie gab es derart hohe Mittel fiir Klima-
schutzmaBnahmen, wie in der jetzt verabschie-
deten Einigung. Neu ist unter anderem etwa
die Weiterentwicklung des Energie-Contracting.
Installateure kdnnen ab sofort die gesamte
Abwicklung des Heizungstausches von der
Finanzierung bis zur Montage tibernehmen.

Der Kunde zahlt tiber die nachsten 15 Jahre
genau jenen Betrag zuriick, den er sich an
Energieeinsparungen erspart.

Der Bund tibernimmt die Haftungen fiir einen
Zahlungsausfall. Auf diese Weise kdnnen

viele Projekte realisiert werden, und fiir die
Menschen ergibt sich dadurch keine monatliche
Zusatzbelastung.

stellt die Regierung ab sofort einkommensschwacheren
Familien fiir den Heizungstausch zur Verfiigung.

Was uns das kommende Jahr bringen wird, erfahrt
man am 12. 11. beim VIZ-Trendkongress.
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Artwegers Abschied von der Dreistufigkeit

Verstarkte Konkurrenz und der Margendruck durch zweistufige Marktteilnehmer, dazu Internetanbieter,
die direkt zum Konsumenten verkaufen und eine immer starkere Fokussierung des GroBhandels auf
Eigenmarken seien wesentliche Faktoren fir die Entscheidung von Artweger, Installateure nunmehr
auch direkt zu beliefern. Mit Oktober 6ffnete das Gsterreichische Traditionsunternehmen daher seine
Vertriebswegstrategie. Bislang hat Artweger in Osterreich nur dreistufig an den GroBhandel geliefert.
Jetzt mochte es der Duschenhersteller seinen Kunden - den Installateuren - Giberlassen, wo sie
bestellen ... iber den GroRhandel oder direkt beim Hersteller. www.artweger.at

So entwickelt sich

unsere Branche

Eine perfekte Gelegenheit, sich iiber den

Status quo der SHK-Branche zu informieren,

bietet der VIZ Trendkongress am 12. No- KNAUF UBERNIMMT DORNBRACHT
vember in den Veranstaltungsraumlichkeiten Die Beteiligung der Dortmunder Unterneh-
,Bruno" in Brunn am Gebirge. merfamilie Knauf als strategischer Investor
Neben Gastvortragen wird wie jedes Jahr und Mehrheitseigner an der neu formierten
mittels aussagekraftiger Erhebungen von Dornbracht AG & Co steht unmittelbar vor
Arno Kloep in die Zukunft geblickt und ein dem Abschluss. Damit stellt Dornbracht die
Stimmungsbild aufgezeigt. Es wird beim Weichen fiir den Ausbau seiner Wettbewerbs-
Ticketkauf tibrigens kein Risiko eingegangen, fahigkeit im globalen Markt. Winfried Tillmann,
da der einbezahlte Beitrag ohne Abschlag Sprecher der Familie Knauf: ,Wir freuen uns,
retourniert wird, sollte die Veranstaltung als langfristig agierender Investor und zukiinf-
aufgrund behdrdlicher Auflagen nicht tiger Mitgesellschafter das nachhaltige und
durchgefiihrt werden konnen. beschleunigte Wachstum des Unternehmens
Aufgrund des vorhandenen Platzangebots zu sichern." Durch den bereits 2018 stattge-
kann es zu einer Beschrankung der fundenen Einstieg der vierten Generation bleibt
Teilnehmerzahl kommen. Die Vergabe der die Griinderfamilie mit Alexander Dornbracht
Tickets erfolgt daher nach der Reihenfolge (34) und Konstantin Dornbracht (33) in

der Anmeldung. Infos: www.viz.at/events flihrenden Positionen vertreten.
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Den zweiten Platz des Bewerbes, der vom
17.-19. September in der Landesberufs-
schule Zistersdorf abgehalten wurde,
eroberte ein Oberdsterreicher: Matthias
Nenning von der Firma Forstenlechner
Installationstechnik GmbH. Die Bronze-
medaille ging an die Tirolerin Julia

(v. I.) Matthias Nenning (Platz 2), Sieger Daniel Garzaner und Julia Kirchner (Platz 3)

Daniel Garzaner gewinnt
Bundeslehrlingswetthewerb

Tirol stellt auch heuer wieder den Gewinner des Bundeslehrlings-
wettbewerbes: Daniel Garzaner vom Lehrbetrieb Gebaudetechnik
Garzaner GmbH in Vomp konnte den diesjahrigen Wettkampf der

Installations- und Gebaudetechniker fiir sich entscheiden.

Kirchner vom Lehrbetrieb Plangger Haus-
technik in Walchsee. Zum Beweis ihres
Konnens mussten die Teilnehmer nach
einem vorgegebenen Plan eine Kalt- und
Warmwasser-Kupferinstallation, eine
Kaltwasserleitung aus verzinktem Stahl-
rohr, eine Gasleitung mit schwarzem
Stahlrohr und ein Kunststoff-Abflusssys-
tem in der Zeit von zwolf Stunden ablie-
fern. Dabei kamen alle Arbeitstechniken
zur Anwendung, wie Weich- und Hartlo-
ten, Schweiflen, Warm- und Kaltbiegen.
Kriterien fiir die Beurteilung durch die
Juroren waren u. a. die Mafshaltigkeit, die
Qualitat der Ausfithrung, der Materialver-
brauch sowie die Dichtheit der Leitungen.

Die besten finf Lehrlinge dieses Be-
werbes nehmen gemeinsam mit den
besten finf des letzten Bundeslehr-
lingswettbewerbes an der Osterreichi-

& Der Tiroler Daniel Garzaner iiberzeugte die Jury.

schen Staatsmeisterschaft teil, die im No-
vember 2020 stattfindet. Der Sieger der
Staatsmeisterschaft wird zur Teilnahme
an den WorldSkills 2021 (22.-27. Sep-
tember 2021 in Shanghai/China), der
Zweitplatzierte der Staatsmeisterschaft
zur Teilnahme an den EuroSkills 2022
eingeladen. Bei Bewerben des , Interna-
tional World Skills Festivals" haben die
Osterreichischen Installateure in den letz-
ten Jahren mehrmals Gold und Silber ge-
holt. Bundeslehrlingswart DI (HTL) Gerald
Kopsa wiinschte den Kandidaten fiir die
weiteren Bewerbe viel Erfolg.

AUSTRIANSKILLS

Die AustrianSkills 2020 werden wie
geplant von 19.-22. November 2020 im
Messezentrum Salzburg ausgetragen.
Aufgrund der strengen Covid-Sicherheits-
bestimmungen und zum Schutz der Teil-
nehmer und Betreuer sind jedoch keine
Besucher bei AustrianSkills 2020 zugelas-
sen. An den Wettbewerbstagen gilt es, ein
anspruchsvolles Projekt umzusetzen und
vorgegebene Aufgaben - welche sich am
Niveau der internationalen Wettbewerbe
orientieren - bestmaoglich zu 16sen. In etwa
40 Berufen - vom Anlagentechniker bis
zum Zimmerer - kdmpfen voraussichtlich
400 junge Fachkrafte in ihrer Disziplin um
ein Ticket fiir die internationalen Berufs-
wettbewerbe WorldSkills Shanghai 2021
und EuroSkills St. Petersburg 2022.

EUROSKILLS

Von 6.-10.1.2021 finden die 7. Berufseuro-
pameisterschaften EuroSkills Graz 2020
erstmals in Osterreich statt. Im Mittel-
punkt stehen in Graz die Spitzenleistun-
gen von jungen, hoch talentierten Fach-
kraften im Alter von bis zu 25 Jahren. Die
Wettbewerbe in den Berufsfeldern aus
Industrie, Handwerk und Dienstleistung
werden in Graz von rund 600 aktiven Teil-
nehmern bestritten.

Die Besucher erwartet eine aufregende
und informative Mischung aus berufli-
chem Wettbewerb, Try a Skill-Probier-
stationen, Konferenzen und Kongressen
sowie weiteren Rahmenveranstaltungen.

Eines haben diese Veranstaltungen
alle gemeinsam: Im Mittelpunkt aller
Events steht das grofie Thema Skills, ob
nun direkt beim Wettbewerb selbst oder
bei den Rahmenveranstaltungen wie
einer Fachkonferenz unter dem Leitmotto

JFuture of Skills". //
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Investitionspramie:
Das sind die Auflagen

Nachdem unsere Redaktion nach Erscheinen der letzten Ausgabe
zahlreiche Anfragen iiber die neue Investitionspramie erreicht ha-
ben, erklaren nachfolgend die Experten der Steuerberatungskanzlei
Jupiter ausfiihrlich, wie man zu diesem Geld kommt.

Neben dem Konjunkturstarkungsgesetz
ist mittlerweile auch das Investitionspra-
miengesetz beschlossen worden. Dieses
ist recht kurz gehalten, die wesentlichen
Details finden sich in der diesbezliglichen
Forderungsrichtlinie. Gefordert werden
Unternehmen im Sinne des UGB mit Sitz
und/oder Betriebsstétte in Osterreich aller
Branchen und Gréfien und unabhangig
von der Art der Gewinnermittlung. Aus-
geschlossen sind bestimmte Unterneh-
men der 6ffentlichen Hand, insolvente
Unternehmen und solche, die bestimmte
Gesetze verletzt haben.

WAS WIRD NICHT GEFORDERT?

Die Férderung besteht in einem nicht
ruckzahlbaren Zuschuss i.Hv. 7 Prozent
bzw. 14 Prozent der férderungswiirdigen
Neuinvestition in das abnutzbare Anla-
genvermogen (materiell oder immateri-
ell, aber aktivierungspflichtig).

Der Zuschussist ,umfassend" steuerfrei,
d.h., eskommt auch zu keiner Kiirzung der
Anschaffungs- oder Herstellungskosten,
und es besteht auch kein Abzugsverbot flir
damit zusammenhéngende Betriebsaus-
gaben. Dbzgl. widerspricht die Richtlinie
klar dem Gesetzestext. Fur die geférder-
ten Vermogensgegenstiande besteht eine
dreijahrige Behaltefrist ab Abschluss (In-
betriebnahme und Bezahlung) der Inves-
tition. Wahrend dieser Zeit darf es weder
zu einem Verkauf noch zu einer Verwen-
dung auflerhalb einer 6sterreichischen Be-
triebsstatte kommen. Fir Software, Falle
hoherer Gewalt oder technischer Gebre-
chen gibt es Sonderregelungen. Pro An-
trag (d. h. zusammengefasst auch mehrere
Investitionen) muss das Investitionsvolu-
men mindestens € 5.000,- betragen, das
maximal férderbare Investitionsvolumen
pro Unternehmen bzw. Konzern belduft

sich auf € 830 Mio. Sowohl geringwertige
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Wirtschaftsgiiter als auch gebrauchte Ver-
mogensgegenstande (Neuinvestition be-
deutet in diesem Zusammenhang, dass
die Vermogensgegenstéande bisher noch
nichtim Anlagenvermdégen des Unterneh-
mens bzw. Konzerns aktiviert waren) sind
grundsatzlich forderbar.
Der erhohte Zuschuss von 14 Prozent
wird gewahrt fiir Investitionen (Ziel: Struk-
turwandel zu einer digitalisierten, griine-
ren Wirtschaft) betreffend die
« Okologisierung, zum Beispiel Klima-
schutz, Mobilitdtsmanagement und
Elektrofahrzeuge, Rohstoffmanage-
ment, Energieeinsparung, Abfallwirt-
schaft, Gebaudesanierung,

e Digitalisierung inkl. IT-Security und
E-Commerce,

¢ Gesundheit/Life-Science, z. B. Herstel-
lung von Medizinprodukten.

Nicht férderungswiirdig sind nachste-

hend angefiihrte Investitionen:

o Klimaschadliche Investitionen, siche im
Wesentlichen dazu die Ausfihrungen
zur degressiven Abschreibung

e Aktvierte Eigenleistungen (ist eher
unverstandlich)

e Nicht in Zusammenhang mit einer
unternehmerischen Investition stehende
Kosten (z. B. Privatanteile)
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e Leasingfinanzierte Investitionen, sofern
diese nicht aktiviert werden

e Gebaude, Gebaudeteile und Grund-
stiicke (Ausnahmen fiir Bautrager)

o Unternehmensiibernahmen (Beteiligun-
gen, Geschéftsanteile, Firmenwert)

e Finanzanlagen

Eine nicht abzugsfdhige Vorsteuer

(Umsatzsteuer) kann als férderbarer Kos-

tenbestandteil berlicksichtigt werden.

Obige Aufzdhlung hat nur demonstrati-

ven, teilweise klarstellenden Charakter.

ZEITLICHE KOMPONENTE

Gefordert werden solche Investitionen,
wenn fir diese zwischen dem 1. Sep-
tember 2020 und dem 28. Februar 2021
die Covid-19-Investitionspramie bean-
tragt wird. Sogenannte erste diesbeziig-
liche Mafinahmen (d. s. Bestellungen,
Kaufvertrage, Lieferungen, Beginn von
Leistungen, Anzahlungen, Rechnun-
gen, Baubeginn) miissen zwischen dem
1. August 2020 und 28. Februar 2021
gesetzt werden.

Die Inbetriebnahme und Bezahlung
(ungeachtet Uiblicher Haftriicklasse) hat
sodann bis 28. Februar 2022 zu erfolgen,
bei einem Investitionsvolumen tber € 20
Mio bis 28. Februar 2024 (nicht verlan-
gerbar). Die Abwicklung erfolgt durch die
Austria Wirtschaftsservice GmbH, An-
trdge kénnen ab 1. September 2020 bis
28. Februar 2021 (,foerdermanager.aws.
at") gestellt werden.

Es besteht kein Rechtsanspruch! Die
Gewahrung ist - &hnlich wie beim Fix-
kostenzuschuss - an diverse Auflagen
und Bedingungen (u. a. zehnjahrige Auf-
bewahrungspflicht der relevanten Unter-
lagen) gebunden. Der Férderwerber hat
das Vorliegen der Voraussetzungen im
Antrag zu bestatigen. Férdermissbrauch
ist strafbar! Spatestens drei Monate nach
Abschluss der zu fordernden Investition
ist Uber den ,,aws Fordermanager" eine
Abrechnung samt erforderlicher Unter-
lagen vorzulegen. Bei Zuschiissen tiber
€ 12.000,- ist die Abrechnung zusatz-
lich auch von einem Wirtschaftsprifer,
Steuerberater oder Bilanzbuchhalter zu
bestatigen. Nach Vorlage der Abrech-
nung und Prifung derselben wird der
Zuschuss seitens des AWS ausbezahlt
werden. Bei Investitionsvolumina tiber
€ 20 Mio. kann auch eine Zwischenaus-
zahlung beantragt werden. //

Infos: wwwiupiter.co.at
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SMARTE GEBAUDETECHNIK IST EIN
100-MILLIARDEN-EURO-MARKT

Die Auswirkungen der Corona-Krise haben gezeigt, dass eine der Losungen zur Erhaltung

der Handlungsfahigkeit unserer Gesellschaft im Ausbau der Digitalisierung liegt. Experten
meinen daher, dass der Trend zu vernetzten Gebauden in den kommenden Jahren formlich
durch die Decke gehen wird. Sie sprechen von einem 100-Milliarden-Euro-Markt innerhalb

der nachsten finf Jahre.

Vor allem der Bereich Energiemanagement soll dabei
das grofite Potenzial haben, heifdt es. Allerdings sind
an die prognostizierten rosigen Zeiten auch Bedin-
gungen gekniipft. Zum einen an die Hersteller, die sich
schleunigst auf einen einzigen Kommunikationsstan-
dard zu einigen haben. Denn niemand braucht da-
heim zahlreiche unterschiedliche Insellosungen.
Auch in Sachen Datenschutz stehen nun schliis-
sige Losungen an, um das Unbehagen der Menschen
hinsichtlich ,glaserner Konsumenten" oder gefahrli-
cher Computerhacker aus den Képfen zu bekommen.
Die GEBAUDE INSTALLATION hat zu diesem Thema
ausgewiesene Branchenexperten befragt:

Die Digitalisierung hat Pandemie-bedingt in
unserem Arbeitsalltag Riesenschritte gemacht.
Dies 6ffnet wohl auch die Bereitschaft in den
Kopfen der Entscheider, auch ihre Betriebsstit-
ten ,smart" zu machen. Konnten Sie bereits eine
signifikante Anfragensteigerung verzeichnen?
Wenn ja, was wird derzeit am starksten bei Ihnen
nachgefragt?

René Lovrecki, Resideo: Aus heutiger Sicht ist
nicht zu erkennen, dass sich dieser situationsbedingt

notwendige , Digitalisierungs-Aufschwung" auch auf
die TGA ibertragt. Zumal es hier auch an entspre-
chenden Anreizen fehlt. Selbst die Initiative ,Raus aus
dem Ol" betrachtet ein Heizsystem nicht als Gesamt-
system, sondern konzentriert sich im Wesentlichen
auf den Energieerzeuger.

Jiirgen Prazak, TA - Technische Alternative: Wo
sich definitiv etwas tut, ist die Hotellerie. Dort wird
gerade viel in Nachhaltigkeit und in die Senkung der
Energiekosten investiert. Dabei spielt eine ibergeord-
nete Regelung eine essenzielle Rolle, da meist mehrere
Energieerzeuger vom Gaskessel oder BHKW iiber So-
larthermie bis zur PV vorhanden sind und vor allem
Warme bedarfsorientiert angefordert und verteilt wer-
den soll. Wir bemerken grundsétzlich Uber alle Pro-
dukte hinweg eine deutliche Steigerung, wobei die
Gerate im neuen Schaltschrank-Gehéduse nochmal
deutlich herausstechen.

Was kann aus Ihrer Sicht die Digitalisierung
von Gebauden fiir die Energiewende leisten?

Norbert Ramser, IMI Hydronic Engineering: Di-
gitalisierung kann zu einem wesentlich effizienteren
Energieeinsatz fiihren, da alle Anlagenkomponen-
ten miteinander kommunizieren kénnen und Trends
beim Energiebedarf rechtzeitig berticksichtigt werden
konnen. Ein wesentlicher Punkt, damit hier Einspa-
rungen erzielt werden kénnen, ist auch die Datenerfas-
sung, Speicherung und Verarbeitung. Damit konnen
Benutzerverhalten, aber auch Fehler und Probleme in
der Anlage rechtzeitig erkannt und behoben werden.
Es muss aber sichergestellt sein, dass die Daten nur
denen zur Verfigung gestellt werden, die dafiir auch
eine Berechtigung des Datenlieferanten haben.

René Lovrecki: Ein libergeordnetes Energiema-
nagement, das alle Bereiche der TGA eines Gebau-
des beinhaltet, ist in der Lage, Energieangebot und
-bedarf, die Speicherung sowie die Bediirfnisse der
Nutzer in Einklang zu bringen. Dabei kénnen sowohl
Behaglichkeitskriterien und auch Verbrauchsoptimie-
rung realisiert werden. Gerade bei immer besser iso-
lierten und abgedichteten Geb&auden ist eine Gebau-
deautomatisierung unumgénglich.
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& ,Alexa, stell die
Heizung warmer."
Gestern noch war es
undenkbar, Gerate
mit der Sprache zu
bedienen. Heute ist
dies in vielen Haus-
halten langst Alltag.
Der Fortschritt kam
faktisch tiber Nacht.

» DIE AUTO-
MATISIERUNG
VON ABLAU-
FEN IN GEBAU-
DEN BRAUCHT
NICHT ZWIN-
GEND EINE IN-
TERNETVER-
BINDUNG. «
JURGEN PRAZAK, TA
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Jiirgen Prazak: Ich bin mir nicht sicher, ob die Di-
gitalisierung an sich schon etwas leistet. Am Strom-
sektor ist einiges moglich, den grofleren Anteil an
der Wende hin zu Erneuerbaren hat aber der Wér-
mesektor. Und da wiederum bringt ein WLAN-f4-
higes Thermostat an den Heizkorpern einer Woh-
nung nichts, wenn im Keller ein alter Olkessel mit
Vollgas lauft und die Warme durch ungedammte
Mauern und alte Fenster entweicht. Wenn die Digi-
talisierung einer Bestandssanierung folgt und vor
allem auch Automatisierung bedeutet, dann kann
sie viel fir die Energiewende leisten. Sektorkopp-
lung ist da durchaus ein Faktor, Stichwort ,virtuelle
Kraftwerke". Aber auch innerhalb des Warmesek-
tors lassen sich z. B. Warmetiiberschiisse aus solar-
thermischen Anlagen einer Wohnhausanlage dank
Nahwarmeleitung fiir einen anderen nutzen. Das ist
aber auch nur dann mdéglich, wenn die Regeltechnik
iberhaupt in der Lage dazu ist, die geforderten Logi-
ken abzubilden und mit einer ibergeordneten GLT
zu kommunizieren.

Markus Hettig, Schneider Electric: Die Digita-
lisierung ist fir die Energiewende unabdingbar. Das
verdeutlicht schon ein Blick auf die Zahlen: 40 Pro-
zent des weltweiten CO,-Austosses werden alleine
von Gebauden verursacht. Energieeinsparpotenziale
sind hier also hinreichend vorhanden. Um diese zu
nutzen, spielen insbesondere Verbrauchserfassung
sowie Energiemanagement und eine ganzheitliche
Betrachtung der verschiedenen Energietrager eine
wichtige Rolle. Denn nur mithilfe detaillierter Mess-
werte und kritischem Hinterfragen wird ersichtlich,
wo und woflr die Energie im Gebaude verbraucht
oder verschwendet wird. Mit diesen Erkenntnissen
ist dann ein gezieltes Agieren moglich.

Eine der noch zu bewiltigenden Hiirden in der
Digitalisierung ist die fehlende Vereinheitlichung
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von Standards, Schnittstellen und Normen. In-
wieweit betrifft Sie das bei Ihren Produkten?
Haben Sie landerspezifische Varianten? Bieten
Sie Losungen fiir alle verfligbaren Schnittstellen,
wie KNX, Wifi, ZigBee, Z-Wave & Co? Rechnen
Sie mit einer Vereinheitlichung?

Norbert Ramser: Der Endkunde mochte ein Ge-
samtsystem flir Smart Home haben und nicht sepa-
rate Systeme fiir die Regelung, Sicherheit, Beleuch-
tung, Audio/Video etc. Erst wenn es hier Standards
gibt, wird der grofie Durchbruch im privatem Be-
reich kommen. Die Installationsbranche ist sehr zu-
rickhaltend, was den Einsatz dieser Smart Home-
Losungen betrifft. Es besteht die grofie Gefahr, dass
die Elektrobranche hier den Lead und damit den
gesamten Geschaftszweig vollstandig tibernimmt.
Auch das gesamte Geschaft mit den Feldgeraten und
Regel- Zonenventilen. Hier ware der Installateur nur
mehr beschaftigt, beigestellte Ventile zu montieren,

& Smart Home sei
Dank lassen sich
lastige Aufgaben au-
tomatisieren, sodass
man den Kopf fiir die
angenehmen Dinge
des Lebens frei hat.

» DETAILLIER-
TE MESSWERTE
ZEIGEN EINDEU-
TIG AUF, WO
ENERGIE VER-
SCHWENDET
WIRD. «

MARKUS HETTIG,
SCHNEIDER
ELECTRIC

\
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und alle anderen Komponenten wirden von der
Elektroseite geliefert. Auch die Vertrauensfrage des
Kunden stellt sich. Wem wiirden Sie die Installation
der Firewall mehr zutrauen - einem Installateur oder
einem Elektriker? Es muss hier noch sehr viel pas-
sieren, und der Endkunde muss auch bereit sein, flir
Inbetriebnahme, aber auch Stérungsbehebung zu
bezahlen.

René Lovrecki: Standards und Normen konnten
die Vernetzung vereinfachen. Aufgrund der Vielzahl,
der an einer TGA beteiligten Gewerke ist es jedoch
eine Herausforderung fir alle, technisch geeignete
Standards zu definieren. Auch bei unseren Produk-
ten sind entsprechende Schnittstellen vorhanden
bzw. werden diese laufend an den Anforderungen
des Marktes angepasst. Landerspezifische Varianten
sind dabeiim Europaischen Raum nicht erforderlich.

Jiirgen Prazak: Nein, ehrlich gesagt bin ich da
eher pessimistisch. Die Leute, die den Bedarf erken-
nen, kénnen sich meist mit den vorhandenen Losun-
gen wie ioBroker oder FHEM helfen. Normen sind
naturlich immer der grundlegende Leitfanden in der
Entwicklung von elektronischen Geréten. Schnitt-
stellen sind permanent und aktuell fiir ein kom-
mendes Produkt wieder verstarkt ein Thema. Dabei
stehen ein paar zur Diskussion. BACnet, ein Funk-
protokoll, aber auch der eeBus, MQTT oder OCPP.
Wifi und Bluetooth kann ich ausschlief3en.

Markus Hettig: Wir bei Schneider Electric haben
uns von proprietdaren Systemen verabschiedet und
entwickeln unsere Produkte und Losungen seit vie-
len Jahren auf der Basis offener Standards. Mit un-
seren KNX-Produkten setzen wir auf einen interna-
tional etablierten, zukunftsfadhigen Standard, mit
dem sich selbst Geréte aus seiner Griindungszeit vor
30 Jahren noch integrieren lassen. Ein gutes Bei-
spiel fir die hohe Interoperabilitat unserer Produkte
sind die Logikcontroller Wiser for KNX und space-
LYnk. Dank der grofien Anzahl unterstiitzter Stan-
dards und Protokolle kann die Anwendungsvielfalt
einer KNX-Installation beispielsweise mit E-Mobi-
lity, Sprachassistenten oder Soundsystemen vielfal-
tig erweitert werden. Mit Blick auf das Smart Home
sind wir zudem gemeinsam mit Partnern dabei, das
Connectivity Ecosystem zu etablieren. Ein offenes
und skalierbares Ecosystem, das eine herstellerun-
abhangige Integration der jeweiligen Anwendungen
sicherstellt.

Was antworten Sie einem kritischen Geist, der
Smart Home, Smart Building, Smart Metering &
Co eher als Gefahr sieht - Stichwort Datenschutz?

René Lovrecki: Es ist verstandlich, dass viele
dem sehr inflationédr verwendeten Begriff ,Smart"
skeptisch gegentiiberstehen, und das ist auch gut so,
denn vieles was als ,Smart" bezeichnet wird, ist es
nicht immer. Und dennoch macht es in vielen Berei-
chen Sinn, sich wirklich smarte Produkte zunutze zu

NEUER INDUSTRIESTANDARD FUR DIGITALE
GEBAUDETECHNIK?

Nambhafte Industrieunternehmen, wie unter anderem Oventrop, Viessmann oder Wolf,
legten Mitte September den Grundstein, um die ,wibutler loT"-Plattform zum Indus-
triestandard fiir digitale Gebaudetechnik auszubauen.

Die Partnerunternehmen mochten technologisch kiinftig noch enger zusammenarbei-
ten und erkennen ,wibutler” als bedeutende Chance. Die groRe Geratevielfalt soll fiir
gewerkeiibergreifende Anwendungen in Gebauden jeder Art vernetzt werden. Davon
profitieren besonders Installateure und Endanwender.

Diese herstelleroffene loT-Plattform ist seinem Ziel, der Industriestandard fiir digita-
le Geb&audetechnik zu werden, einen grof3en Schritt ndher gekommen. Fiihrende Her-
steller der SHK- und Elektrobranche haben gemeinsam den ,wibutleralliance e.V."
gegriindet. Der Verein hat den Zweck, die Anforderungen der Markte an digitale Ge-
baudetechnik gebiindelt zu formulieren und die Weiterentwicklung von unabhéngigen,
ganzheitlichen und innovativen Technologien im Bereich der digitalen Gebaudetech-
nik zu fordern.

Diese Allianz verfolgt die Zielsetzung, die gemeinsam genutzte Technologie langfristig
weiterzuentwickeln. Des Weiteren soll der herstelleroffene und gewerkeiibergreifende
Systemgedanke der loT-Plattform konsequent gefordert und ausgebaut werden.
Durch wibutler sollen verschiedene gewerkeiibergreifende Anwendungen realisiert
werden. Dazu zahlen u. a. das Energy Management, Beleuchtung, Beschattung, Hei-
zungsoptimierung und -steuerung, (de-)zentrale Liiftung, Leckageschutz sowie Si-
cherheitsapplikationen. Das System ermdglicht eine einfache Inbetriebnahme und
Nutzung aller Gerate. Davon profitieren Building Professionals, Installateure und
Endanwender.

Nahere Infos: www.wibutler.com

machen. Dazu ein Beispiel: Flexibilitat ist in unserer
Gesellschaft und gerade in dieser Zeit mit standigem
Wechsel zwischen Homeoffice und Biiro, variablen
Arbeitszeiten usw. wichtig. Eine TGA, die mit fixen
Zeitgliedern arbeitet, auf die wechselnden Bedurf-
nisse anzupassen, ist mit Aufwand verbunden. Ein
smartes System kann dies mit der Funktion ,Geofen-
cing" selbststédndig ibernehmen. Beim Datenschutz
ist es wie bei allen Dingen des Alltages: , Priife, mit
wem du dich verbindest".

Jiirgen Prazak: Dass Skepsis und eine gewisse
Vorsicht gut sind. Die Automatisierung von Ablau-
fen innerhalb eines Gebaudes - also das Absenken
der Raumtemperatur wahrend des Liiftens oder das
Schlieflen von Raffstores aufgrund des Sonnen-
stands - braucht keine Internetverbindung. Wer
Fernzugriff braucht und/oder will, sollte wissen, ob
und welche Daten dafiir beim jeweiligen System in
der Cloud gespeichert sind und wie der Zugriff auf

» BEIM DATENSCHUTZ IST ES WIE BEI ALLEN
DINGEN DES ALLTAGS: ,,PRUFE, MIT WEM DU
DICH VERBINDEST", «

RENE LOVRECKI, RESIDEO
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die Anlage selbst funktioniert. Schlussendlich hilft
aber die sicherste Losung nichts, wenn das eigene
WLAN-Passwort ,1234" lautet.

Markus Hettig: Der Stellenwert von Cyber-
Sicherheit ist grundsétzlich sehr hoch - und das
nicht nur in der Gebdudeautomation. Wir haben
in Deutschland, der Schweiz und Osterreich nach-
weislich sehr hohe Datenschutzstandards, die stan-
dig uberpriift und angepasst werden und fir unsere
Losungen den Minimalstandard darstellen. An den
Normen KNX Secure und IEC 62443 ,Industrielle
Kommunikationsnetze - IT-Sicherheit fiir Netze und
Systeme" arbeiten wir aktiv mit. Mit Blick auf das
Thema Smart Metering stehen viele Daten bereits
transparent zur Verfligung. Denn schon seit jeher
werden die jahrlichen Verbrauchszahlen zur Ener-
gieabrechnung an den Energielieferer gemeldet.
Was bisher eine Einbahnstrafie war, wird zukiinftig
allerdings ein bidirektionaler Datenaustausch sein,
der dem Endverbraucher einen Handlungsspielraum
ermoglicht: Er kann seine Verbrdauche in kiirzeren In-
tervallen kontrollieren, Einsparmafinahmen ergrei-
fen und seinen Tarif selbst optimieren.

Mit welchen Arten von Unterstiitzungen
(Schulungen) kénnen Elektriker und Installa-
teure bei Ihnen rechnen?

René Lovrecki: Grundsatzlich
werden bei uns Produkte selbsterkla-
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» DER ENDKUNDE MOCHTE EIN GESAMT-
SYSTEM FUR SMART HOME HABEN UND
NICHT SEPARATE SYSTEME FUR DIE REGE-
LUNG, SICHERHEIT, BELEUCHTUNG,
AUDIO/VIDEO ETC. «

NORBERT RAMSER, IMI

wie auch Webinaren angeboten wird, unterstiit-
zen wir unsere Kunden vermehrt mit digitalen
Angeboten.

Diese reichen von Anwendungen zur richtigen
Konfiguration von Schaltschranksystemen tiber die
Auslegung von Zahlerplatzen, beispielsweise ecore-
alZP, bis hin zu Raumplanungstools wie SEE Elec-
trical Building. Fiir Planer, Schaltanlagenbauer und
Elektroinstallateure von besonderer Bedeutung: Alle
Normen und gesetzlichen Richtlinien sind immer
aktuell und bei der Planung automatisch berick-
sichtigt. Fir Schneider Electric sind Kunden aber
mehr - wir sehen sie als Partner in unserem Eco-
System und entwickeln daher unser EcoXpert-Part-
nerprogramm stetig. In der Gebaudetechnik bieten
wir heute Expertenprogramme fiir ,Light & Room
Control", ,Building Management Systems" und

,Connect Power" an. //

il

rend fir den Nutzer entwickelt und
angeboten. Zusatzlich bieten wir in-
dividuell gestaltete Schulungen zu
Grundlagen der Vernetzung sowie
produktspezifischen Themen an. Ein
weiterer wichtiger Teil der Unterstit-
zung aus unserem Haus stellt unser
technischer Support dar, der sowohl
dem Fachbetrieb als auch dem End-
verwender zur Verfliigung steht.

Jiirgen Prazak: Wir bieten norma-
lerweise rund 20 Seminare pro Jahr
im deutschsprachigen Raum an, von
Hamburg bis Innsbruck. Das fallt die-
ses Jahr komplett aus. Dafiir hat sich
unser Webinar-Angebot sehr gut eta-
bliert. Aktuell haben wir bereits mehr
als 30 Webinare gehalten und werden
das wohl auch im nachsten Jahr fort-
fihren. Die Basis der Unterstiitzung
ist aber unser Support-Team, das
jedem und jeder kostenlos zur Ver-
figung steht. Ein eigenes Wiki und
unser Youtube-Kanal sind dariiber
hinaus natirlich auch nach den Bu-
rozeiten verfiigbar.

Markus Hettig: Neben dem klas-
sischen Seminarprogramm, welches
in Form von Présenzveranstaltungen
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Mehr Infos unter:
www.danfoss.at
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Sag Hallo zur neuen
cleveren Cloud-Raum-
temperaturlésung im
Smart Home-System fir
Radiatorheizung und
FuBbodenheizung:

Danfoss Ally




O BIM-Daten bei Ge-
berit werden als ta-
gesaktuelle, einfache
und parametrische
BIM-Daten, wahl-
weise herstellerneu-
tral oder -spezifisch,
das Ganze in Landes-
sprache fiir das lokale
Sortiment, zur Verfii-
gung gestellt.

2 Das ,Geberit BIM
Catalogue Plug-in*
fiir Autodesk Revit
wird als kostenloser
Download zur Verfii-
gung gestellt. Nach
der Installation des
Plug-in in Autodesk
Revit erhalt der Pla-
ner direkten Zugriff
auf die BIM-Daten der
Geberit-Produkte.
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STSTEME
CATALTOUE 1

PLANEN UND BAUEN FUR DIE ZUKUNFT

Der Planungsmethode BIM - kurz fiir Building Information Modeling - gehort die Zukunft.
Dariiber sind sich alle einig, die an der Planung und Umsetzung groerer Bauprojekte
beteiligt sind. Geberit hat zu diesem zukunftsweisenden Thema eine eigene Strategie
erarbeitet, die zu einer neuen Form der Bereitstellung von BIM-Daten gefiihrt hat.

,Fur Geberit ist BIM mehr ist als die Bereitstellung
von 3D-Daten. Wir sind tiberzeugt, dass die Zukunft
des digitalen Bauens - nicht nur bei Geberit - langst
begonnen hat", so Werner Trefzer, Leiter Technische
Dokumentation und BIM-Verantwortlicher bei Geberit
International. Die integrierte Planung in 3D nach BIM
kann Bauprozesse beschleunigen, die Kommunika-
tion zwischen den Baubeteiligten verbessern, Fehler
oder Gewerkekollisionen frithzeitig sichtbar machen
und stets topaktuelle Daten und Modelle liefern.
»Soweit die Theorie", sagt Trefzer, ,in der Praxis beob-
achten wir jedoch eher ,babylonische Zustande'. Noch
fehlen verbindliche Datenstandards und Prozesse.
Zudem sind Datensatze auf eigenen und externen
Plattformen oft veraltet, weil Veranderungen an Pro-
dukten und Sortimenten erst mit erheblicher Verzoge-
rung digital umgesetzt wer-

denbedirfnisse bezlglich BIM fundiert ermittelt",
berichtet Werner Trefzer. Die Umfrage war Basis fiir
die BIM-Strategie von Geberit. Geberit stellt derzeit
neben diversen anderen Formaten und Standards pri-
mar BIM-Daten fur das weltweit meistgenutzte Soft-
waresystem Autodesk Revit zur Verfigung. Fir die
Auslieferung der sogenannten Revit-Familien hatdas
BIM-Team eigens das BIM Catalogue Plug-in entwi-
ckelt, das dem Anwender die BIM-Daten von Geberit
direkt in die Planungssoftware Revit einspielt.

IMMER AKTUELL VIA API-SCHNITTSTELLE

Via direktem Datentransfer aus dem Geberit Pro-

dukt-Informations-System STEP stellt das Geberit

BIM Catalogue Plug-in immer die aktuellsten BIM-

Datensatze in Landessprache und nach landerspe-
zifischen Sortimenten zur

den konnen und als aktuelle
BIM-Datensétze zur Verfu-
gung stehen.”

KUNDENBEDURFNISSE
EVALUIEREN

Wir haben den Markt eva-
luiert und in einer Online-
Umfrage unter 155.000
Teilnehmern die Kun-

Verfligung. Sokonnen sich
die Nutzer darauf verlas-
sen, dass sie mit aktuellen
Daten planen und unan-
genehme Uberraschun-
gen vermeiden. Bereits seit
Jahresbeginn 2020 ste-
hen die BIM-Datensatze
des Installationssystems
Geberit Duofix zu 100 Pro-
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zent, die Daten fiir Versorgungs- und Entwésserungs-
systeme zu 95 Prozent in Autodesk Revit zur Verfi-
gung. Bis Jahresende werden alle anderen Geberit-
Produkte folgen, inklusive Keramiken und Badmobel.

SCHLANKE DATEN FUR EFFIZIENTE PLANUNG
Zu detaillierte Geometrien erzeugen grofie Dateien
und kénnen die Hard- und Softwaresysteme bei gro-
fen Projekten an ihre Leistungsgrenzen bringen. ,Wir
setzen daher auf stark vereinfachte und parametri-
sche Geometrien', erklart Trefzer. Sie enthalten alle
planungsrelevanten Metainformationen und ermog-
lichen damit eine effiziente Planung. ,Der Schlis-
sel liegt darin, dass die Autodesk Revit BIM-Objekte
als Revit-Familien und nicht als Projektdaten gelie-
fert werden", so Trefzer weiter. Bei den Geberit Rohr-
leitungssystemen geniigt zum Beispiel ein einfacher
Doppelklick im BIM Catalogue Plug-in, um alle vor-
handenen Dimensionen und Fittings des gewahlten
Systems zu laden. , Also alles, was man zur effizien-
ten Planung bendtigt, aber ohne Ballast", so Trefzer.

UMSCHALTUNG AUF NEUTRALE DATEN MOGLICH
Ausschreibungen im o6ffentlich-rechtlichen Bereich
verlangen in der Regel neutrale Angaben zu den ein-
gesetzten Produkten. Diesem Umstand hat Geberit
Rechnung getragen. Die Geberit BIM-Daten bieten
dem Planer die Moglichkeit, zwischen einer hersteller-
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spezifischen und einer herstellerneutralen Darstellung
hin- und herzuschalten. Das vereinfacht die Erstellung
der Ausschreibungsunterlagen maifigeblich.

BIM ZUM NACHLESEN

Wir bieten unseren Kunden innovative und praktika-
ble Losungen in Bezug auf BIM-Herstellerdaten an.
Dazu gehdren tagesaktuelle, einfache und paramet-
rische BIM-Daten, wahlweise herstellerneutral oder
-spezifisch, das Ganze in Landessprache fiir das lokale
Sortiment. Einfacher geht es fast nicht mehr", fasst
Trefzer den Zugang von Geberit zusammen. Alles
Wissenswerte zu BIM und zur Geberit BIM-Strate-
gie hat Trefzer in einer Kompetenzbroschiire zusam-
mengefasst, die bei Geberit kostenlos zu beziehen ist.

Weitere Infos: www.geberit.at/bim

& Herkommliche
3D-Daten mit einem
hohen Detaillierungs-
grad erschweren die
effiziente Planung.
Daher bietet Ge-
berit eine einfache
Geometrie mit allen
planungsrelevanten
Metadaten an - auf
Knopfdruck konnen
diese auch herstel-
lerneutral dargestellt
werden.
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benso wie erfolgreiche Mannschaften auf dem Spielfeld iiberzeugen Wilo-Produkte durch perfektes Zusammen
und Hochstleistungen. Stadionbetreiber auf der ganzen Welt wéhlen Wilo fiir zuverldssige Ver- und Entsorgung
Wasser und als Service-Partner, der langfristig energieeffiziente und vernetzte Systemlésungen garantier
Unsere smarte Losung fiir Heizung, Klima, Kdlte in der Arena: Wilo-Stratos MAXO
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aus der Ferne

Die EU-Energieeffizienz-Richtlinie
(EED) enthalt neue Anforderungen fiir
die ,Fernablesung" und ,Verbrauchsin-
formationen". Sie fordert bereits ab dem
25.10.2020 den Einsatz von fernausles-
baren Messgeraten bei Neuausstattun-
gen - bis zum 31.12.2026 miissen auch
Bestandsanlagen umgeriistet werden.

Ziel ist es, die Mieter durch zeitnahe
Information ihrer Verbrauche beim Ener-
giesparen zu unterstiitzen. Heute erhalten
sie ihre Heizkostenabrechnung fir die
zurlckliegende Heizperiode erst Monate
nach Ende der Heizsaison. Sohaben Mie-
ter keine Moglichkeit, den Verbrauch zu
reduzieren.

MORDERNSTE ABLESETECHNIK

Ein Projekt aus der Praxis zeigt, wie die
Verbrauchserfassung aus der Ferne mit-
tels Smart Metering und AMR-Technik
funktioniert. Der Messdienst Hecon nutzt
fiir die Abrechnung eines Berliner Mehr-
familienhauses die cloudbasierte Ver-

Verbaut wurden 69 Ultraschall-Wérmezahler, 166 Unterputz-Wasserzahler, acht Netzwerkknoten und ein Gateway.

Verbrauchserfassung

Die digitale Transformation vollzieht sich in verschiedensten Bran-
chen. Auch die Verbrauchserfassung wird digitalisiert, und neue Po-
tenziale werden ausgeschdpft. Als regulatorische Treiber wirkt unter
anderem die EU-Energieeffizienz-Richtlinie. Volker Eck, Geschafts-
fiihrer beim Erfurter Messgeratespezialisten Qundis zeigt, wie Smart
Metering und Automated Meter Reading (AMR) funktionieren.

Fiir die Abrechnung eines Berliner Zinshauses wird
die cloudbasierte Verbrauchsdatenerfassung genutzt.

brauchsdatenerfassung von Wasser und
Warme. Gesteuert wird die Ablesung und
Wartung online iber eine Smart Mete-
ring Plattform. Die Systemldsung, beste-
hend aus Funk-Zahlern, Netzwerktech-
nik und Software, stellt vollautomatisch
alle gewlinschten Zahlerdaten bereit - in
verschiedenen Dateiformaten und zu den
vom Messdienst gewahlten Zeitpunkten.

Die Ablesung von Verbrauchen ist somit
ortsunabhangig moglich.

Im Objekt hat der Messdienst 69 Ult-
raschall-Warmezahler, 166 Unterputz-
Wasserzahler, acht Netzwerkknoten und
ein Gateway verbaut. Die Knoten erfassen
die Verbrauchswerte der Messgerate und
verteilen sie innerhalb des Netzwerks.
Die Fernauslesung, also die Datentiber-
mittlung an den Messdienst, wird vom
Gateway Ubernommen. Fir die Instal-
lation haben wenige Monteure nur zwei
Tage gebraucht: Der Rohbau stand zwar
schon, aber weil alle Gerate mit Batterie
betrieben werden, mussten keine Strom-
kabel nachtraglich verlegt werden. Auch
Funkstorquellen konnten durch die flexi-
ble Installation umgangen werden.

Hecon erhalt nun zweimal monatlich
die Werte aller Messgerate per E-Malil.
Ein Ausriicken zum Objekt, wie etwa bei
einem Walk-by-System, ist nicht nétig.
Dadurch spart sich der Messdienst den
Aufwand fiir die jahrliche Hauptable-
sung und eventuelle Zwischenablesun-
gen - diese finden vom Biiro aus statt. Die
automatisierte Datentibertragung ermog-
licht auflerdem ein standiges Monitoring
der Messgerate, womit Stérungen sofort
erkannt werden. Zudem erhalt der Mess-
dienst nicht nur die Stichtagswerte, son-
dern auch alle zurtickliegenden Werte.

Datensicherheit und -schutz haben
dabei hochste Prioritat. Alle Datenstrome
sind verschlisselt. Die Server der Cloud
fir die Systemlosung befinden sich in
Frankfurt. Die Verbrauchsdaten werden
anonym erhoben und versendet - ohne
direkten Personenbezug. Die Verkniip-
fung von Verbrauchs- und Personen-
daten wird erst bei der Abrechnung
vorgenommen.

WIN-WIN-SITUATION

Smart Metering mit AMR-Technik ver-
einfacht die Arbeit von Hausverwaltun-
gen enorm. Durch das standige Moni-
toring beim Messdienst erkennt dieser
Storungen sofort - bevor es der Verwal-
ter oder Mieter merkt. Ebenfalls entfallt
der Aufwand fir die Organisation von
jahrlichen Ableseterminen durch die
Gebaudeverwaltung, und die Abrech-
nung erfolgt mithilfe der Technik noch
schneller. Und weil auch die zurlicklie-
genden Verbrauchswerte gespeichert
werden, sind keine Verbrauchsschatzun-
gen mehr nétig. //
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SANITAR

WELLNESS

Sanitar- und Wellnesseinrichtungen, Projekte, Design und Trends

Sinnliches Duscherlebnis

Ein besonderes Duscherlebnis fiir die Sinne bietet die Royal Midas Duschleuchte von Keuco. Sie
verbindet perfekt die wohltuende Wirkung von Wasser und Licht. Faszinierend reflektieren die
einzelnen Wassertropfen das Licht der Duschleuchte, gleichzeitig stromt von oben Wasser tber den

ganzen Korper. www.keuco.com/at

PFLEGEDUSCHE MIT GETEILTER TUR
Gleichzeitig zukunftsweisend und praktisch gedacht
wurde bei der Konzeption der Pflegedusche: Sie
verfiigt Uiber eine geteilte Tiir. Damit hat Duschwel-
ten eine Variante im Angebot, die sich flexibel jeder
Lebenssituation anpasst. Bei Bedarf kann durch
Offnen der oberen Halfte leicht Hilfestellung bei der
Pflege geleistet werden.

www.duschwelten.de

ig

ARTWEGER JETZT AUCH MIT
DUSCHSYSTEMEN

Den gesamten Duschplatz von einem Hersteller
zu beziehen, bringt nicht nur Erleichterung in der
Abwicklung, sondern im besten Fall auch funk-
tionelle Vorteile. Im Falle der neuen ,Artshower*
beispielsweise mittels radikaler Innovation

am Reinigungssektor sowie einem Ende des
lastigen ,Nachtropfens”. www.artweger.at

COOLES DESIGN FUR

EXTRAVAGANTE BADEZIMMER

Tubes bietet eine groRe Auswahl an leistungs-
starken Heizkdrpern und Handtuchwarmern,
die sich mit ihren sthetischen Formen

vor allem fiir die gestalterische Anmutung
extravagenter Bader eignen.
www.tubesradiatori.com
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KOMPROMISSLOS VERBINDEND

Mit diesem Titel inszeniert der weltweit
bekannte Musiker und Fotograf Bryan Adams
die Kaldewei Waschtisch-Schalen-Kollektion
2021. Mit Liebe zum Detail zeigt der Kiinstler
Zweisamkeit im Bad. www.kaldewei.de
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O Wer sich als
Installateur auf
Schwimmbad-
planung und -bau
spezialisiert, kann
mit guten Geschaf-
ten rechnen.

AB INS SCHWIMMBAD

Die Planung und der Bau von Schwimmbadern und Wellnessbereichen gelten zwar nicht
als Kerngeschift des Installateurs, diese Bereiche sind jedoch Nischen mit groBem

Potenzial.

Auch wenn die Menschen bei der Schwimmbad- und
Spa-Planung (noch) nicht als erstes an den Installateur
denken, spielt er eine immer gréfiere Rolle in diesem Be-
reich. Voraussetzung sind - wie fir alle anderen HLKS-
Themen auch - umfangreiches Know-how, Organisa-
tionstalent und die richtigen Partner.

GROSSES POTENZIAL

.Das Segment gewinnt fiir uns Installateure immer
mehr an Bedeutung. Um hier erfolgreich zu sein, be-
darf es eines fundierten Wissens nicht nur im Bereich

» DER INSTALLATEUR SPIELT EINE IMMER
GROSSER WERDENDE ROLLE IN DEN SEGMEN-
TEN WELLNESS UND POOL. «

CHRISTIAN RAUCHFUSS, HOLTER

Bau, sondern auch in der Badertechnik. Zudem muss
man frith genug zu planen anfangen, damit alles glatt
lauft", sagt Lukas Wieland, Juniorchef bei der Instal-
lationsfirma Wieland mit Sitz in Tamsweg. Bei Wie-
land arbeitet man beim Bau von Schwimmbé&dern und
Wellnessanlagen mit dem Unternehmen Die Hand-in-
Hand-Werker zusammen, welches in baulichen Ange-
legenheiten dann auch die Projektorganisation tiber-
nimmt. ,Durch diese Kooperation bieten wir unseren
Endkunden ein Rundum-Service und sind sehr erfolg-
reich in diesem Geschaftsfeld.”

+Der Installateur spielt eine immer grofiere Rolle
beim Thema Schwimmbad und Spa. Erist zum Grofiteil
fiir die Haustechnik verantwortlich und daher fiir viele
Konsumenten auch hier erster Ansprechpartner. Darin
liegen grof3e Chancen, die durch den deutlichen Trend
zum privaten Pool noch verstéarkt werden", bestatigt
Christian Rauchfuf3, Ressortleiter Verkauf beim Sanitér-
und Heizungsgrofthandler Holter, der auch Schwimm-
badplanung und -bau bzw. die Ausstattung von Well-
nessbereichen anbietet. Bei dem Osterreichischen
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Familienunternehmen fiihrte dieser Trend bereits vor
einigen Jahren dazu, sowohl den technischen Support
und die Beratungsleistung fiir Installateure zu intensi-
vieren, das Mitarbeiterteam aufzustocken und optische
Planungsleistungen fiir Endkunden dhnlich der Bade-
zimmerplanung anzubieten. I
Da sich Installateure in ihren Kerngeschaften mit - !
Wasserverteilung und Wasseraufbereitung, mit Pum- BeSuC’\en Sie
penauslegung und Regelungstechnik beschaftigen, sei ot S ool M . M E-I-N. HbLT ER B
der Schritt zum Schwimmbad nicht mehr so weit, fihrt _ '_ -
Christian Rauchfuf? weiter aus: ,Fir einen Haustech- AR = ;
nikprofi sind Schwimmbad und Co kein grofies Hexen- | 8X in Osterr
werk. Es geht einfach darum, die Hiirde zu nehmen und
sich dem Bereich zu widmen. Eine grofiere Herausfor-
derung stellen oft die Personalkapazitaten dar."

UNTERSCHIEDLICHE WUNSCHE

Spricht man von Schwimmbad- und Spa-Ausstattung,
reicht das Spektrum von Angeboten im Haus und im
Freien, von der einfachen Aufiendusche bis hin zum
luxuriésen Edelstahl-Pool, von Fertigprodukten bis hin
zur individuell geplanten Einrichtung. ,Die Kunden-
winsche sind sehr verschieden. Eine Obergrenze beim
Budget ist bei vielen nicht definiert. Aus unserer Er-
fahrung moéchte der Kunde eine individuelle Wellness-
oase gestalten und scheut dabei auch die Kosten nicht
- schliefilich plant und errichtet er eine solche nicht alle
Jahre", berichtet Lukas Wieland.

HOME, SWEET HOME
Bedingt durch die Corona-Krise wurde vielen Men- :
schen der Wert eines gut ausgestatteten Heims noch — B R

Haustechnik

starker bewusst. Zudem wurden Urlaubsbudgets fur Badezimmer E-. e — =
Investitionen ins eigene Zuhause fre?. Profitiert davon — - _}—E:*&
auch der Wellness-Sektor? Lukas Wieland beantwor- - -

tet diese Frage mit einem klaren ,Ja": , Die 6ffentlichen Wellness & Pool F

Schwimmbader waren zum Teil Gberfillt, und wegen —— e T —— - 2

Corona war die Angst be.1 den Menschen auch spurll)ar. Hauswirtschaftsraum - -
Das Spa zuhause bzw. Privatpools haben dadurch wirk- \

lich an Gewicht gewonnen." "~ "“-—-....-,_ -
. - - | —
¥

In Zeiten von Corona wird aktuell viel in das eigene
Zuhause investiert, alle Zeichen stehen auf Verbesse-
rung der Wellness-Infrastruktur", so auch Christian

g~ -

WELLNESS & POOL
FUR ZUHAUSE

HOLTER bietet Inspiration rund um Wellness & Pool.
Als leistungsstarker Partner begleiten wir Sie
sowie lhre Kunden von der Ideenfindung liber die
fachgerechte Beratung und Planung bis hin zur
Unterstiitzung auf der Baustelle. Selbst die
Inbetriebnahme und Einschulung der Endkunden
wird von unseren Fachexperten libernommen.

Fir eine erfolgreiche gemeinsame Zukunft.

, E© HOLTER.at KOMFORT ERLEBEN.
GEBAUDE INSTALLATION / 10 / 2020
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< Frei stehende
Wannen und Whirl-
pools bieten auch bei
wenig Platz Entspan-
nung pur.

O Beivielen Neu-
bauten werden
Schwimmbader
mittlerweile auto-
matisch mitgeplant.

» ENTSCHLIESST SICH EIN KUNDE, EINE PRIVA-
TE WELLNESSOASE ZU ERRICHTEN, SCHEUT
ER AUCH KEINE KOSTEN. SCHLIESSLICH GEHT
ES UM EINE INVESTITION, DIE LANGFRISTIG
WIRKT. «

LUKAS WIELAND, INSTALLATEUR WIELAND

Rauchfufi. Das zeige auch das starke Wachstum in
diesem Bereich, das bei Holter bei 40 Prozent gegen-
Uber dem Vergleichszeitraum im Vorjahr liegt. Einen
massiven Anstieg verzeichnet der Grofthéandler auchim
Saunabau fiir Privatkunden, etwas in den Hintergrund
geraten sei das Thema Dampfbad. Flir den Experten
liegt der Grund dafiir nicht in der Wirkung, sondern
in der Materialitat von Dampfduschen begrindet.
Noch vor ein paar Jahren wurden viele Fertigprodukte
aus Acryl oder dhnlichen Materialien verbaut, die zu
dem heute als State-of-the-Art geltenden, reduzierten
Designstil nicht mehr passen - selbst wenn die Funk-
tion einwandfrei ist. Der individuelle Bau von Dampf-
badern und -duschen bedeutet einen ungleich hoheren
Kostenaufwand, daher sind wieder eher Saunen gefragt
- denn Holz ist als Material immer im Trend und kom-
patibel mit allen Stilen.

LANGE NUTZBARKEIT

Neben dem Neubau ist die Sanierung, Verbesserung
und Automatisierung der Technologie bestehender
Pools ein ebenso stark wachsender Sektor. Eine zen-
trale Rolle spielt dabei eine moderne Wasseraufberei-
tung - eine Grundvoraussetzung fur gesundes Baden
und Schwimmen. Automatische Mess-, Dosier- und
Regelsysteme sind ein probates Mittel, um die Wasser-
qualitat im Swimmingpool stets auf einem optimalen
Stand zu halten. Die klassische Methode der Messung
des pH-Wertes (also die Bestimmung des Sauregehalts
im Wasser) und die Regulierung durch die Zugabe von
Poolchemikalien ist nach wie vor eine haufige Methode
zur Wasserhygiene. Eine Tendenz ist allerdings klar er-
kennbar: Salzschwimmbaéder sind im Kommen. Durch
Salzelektrolyse wird Chlor produziert und das Wasser
so hygienisch aufbereitet.

Weitere Neuerungen betreffen eine Automatisie-
rung der Rickspiilung und des Zuschaltens der War-
mepumpe. Ebenso ist die Lichttechnik ausgereifter,
Zusatztools wie integrierte Schwallduschen oder Mas-
sagediisen boomen auch im Privaten, genauso wie
Uberdachungen und Rollabdeckungen.

Auch in das leichtere Handling bei der Wartung
wird investiert. Da sich bei vielen alteren Schwimm-
badern der Technikschacht angrenzend an den Pool,
direkt im Erdreich, befindet, ist die Servicierung unbe-
quem. Daher riisten viele Konsumenten um, bauen
eigene Poolh&user und lassen zur Vereinfachung der
Beschickung, Bedienbarkeit und Wartung die Tech-
nik auf Gartenniveau anheben. Ein weiteres Indiz fir
den Trend zur Automatisierung sind die steigenden
Verkaufszahlen bei Poolrobotern, also automatischen
Wand- und Bodensaugern: Waren diese vor fiinf Jahren
noch ein Randthema, kommt heute kaum ein Pool ohne
aus.

Apropos Wasseraufbereitung: Diese stellt oft einen
+Knackpunkt" dar und bedarf einer fundierten Ausei-
nandersetzung: ,Mit diesem Thema - dazu gehoren
auch die relevanten Normen - muss sich ein Installateur
unbedingt beschaftigen, mochte er in diesem Segment
retissieren. Auch wenn die Umsetzung Spezialfirmen
Ubernehmen, muss man als Berater den Kunden die
unterschiedlichen Moglichkeiten mit ihren Vor- und
Nachteilen darlegen kénnen. Zudem ist das Nutzer-
verhalten genau zu analysieren, da es Basis fiir viele
Entscheidungen ist, fasst Rauchfufl zusammen. //

Text: Gudrun Haigermoser
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Viega Advantix Cleviva-Duschrinne

An der Oberflache: gutes Design.
Darunter: leichte Montage.

Duschprofil verktirzbar
oder verlangerbar

Geruchverschluss auch bei

)

Link direkt zum Montagevideo: viega.at/Cleviva

Echte Installationsvorteile, kombiniert mit hochster Flexibilitat

Was montiert man besonders gerne? Eine Duschrinne, die alle Gestaltungswiinsche erfiillt und
gleichzeitig auf jede Einbausituation eingestellt ist. Eine Positionierung an der Wand, zentral oder
dezentral, ist ebenso moglich wie eine optimale Langenanpassung durch das kirz- oder verlanger-
bare Duschprofil. Und weil die mitgelieferte Dichtmanschette erst zum Zeitpunkt der Abdichtung in
den Flansch eingeclipst wird, freut sich auch der Fliesenleger Giber Advantix Cleviva.

Viega. Héchster Qualitit verbunden.
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O Eine immer aus-
gereiftere Technik
macht es maglich:
Das digital geplante
Badezimmer mittels
VR-Brille virtuell zu
erleben.

/ SOFTWARE SPEZIAL

VERANDERUNG PASSIERT

Auch im Handwerk sind die Veranderungen durch die Digitalisierung gro8, an dem Thema
kommt heute niemand mehr vorbei. Ein wichtiger Teil davon ist die Administration, fiir
viele Unternehmer der Einstieg in die , digitale Transformation“.

Vom Smartphone bis zum Online-Shopping: Digitale
Angebote sind im Alltag praktisch allgegenwartig, und
deren Nutzung ist fiir die meisten von uns selbstver-
stéandlich. Warum also tun sich viele kleine und mittel-
standische Unternehmen mit der digitalen Transforma-
tion ihrer Prozesse noch immer so schwer? Als grofite
Einstiegsbarrieren werden die mangelnde Zeit und die
Kosten angefiihrt. Aber die Einfithrung neuer Systeme
und Ablaufe darf nicht nur kurzfristig betrachten wer-
den. Was zahlt, sind mittel- und langfristige Zielset-
zungen, und es ist wichtig, sich mit dem Thema aus-
einanderzusetzen. Denn Wissen nimmt viel von der
Bedrohlichkeit. Und die Zeit, die man investiert, be-
kommt man bald zurtick, da ein strukturiertes System
vieles an Routinearbeiten abnimmt.

SCHRITT FUR SCHRITT

Spricht man von Digitalisierung der Administration,
fallen darunter Bereiche wie das Bestellwesen und
die Arbeitsvorbereitung, Planung, Kalkulation und
Abrechnung, Zeiterfassung, Lohnverrechnung sowie
Datenverwaltung. Aber auch um die Schnittstellen
zur Kommunikation und zu externen Stellen wie Be-
horden und Grofihandel geht es. Fiir den Einstieg ist
es das Wichtigste, Schritt fiir Schritt vorzugehen und
sich einen gut umsetzbaren Bereich zu suchen, des-
sen Realisierung den laufenden Betrieb nicht stort. So
kann man internes Wissen aufbauen und die Beleg-
schaft mitnehmen. Eine zentrale Erkenntnis ist auch,
dass man nicht alles selber machen kann. Hier helfen
Fachleute wie Hannes Koidl, der mit seinem Unterneh-
men Prakom mit Sitz in Kundl in Tirol eine eigens fiir
das Handwerk entwickelte, individuell anpassbare Soft-
ware inklusive aller Supportleistungen anbietet: ,Wir
haben uns auf die Haustechnik und alles rund um
das Bau- und Baunebengewerbe spezialisiert”, so der
Geschéaftsfihrer, der bedingt durch die Corona-Krise
einen weiteren , Digitalisierungsschub” im Handwerk
bemerkt.

DIGITALISIERUNGSSCHUB DURCH CORONA

Denn auch wenn Installateure weitestgehend normal
weiterarbeiten konnten, hat sich im und bedingt durch
den Lockdown im Frithjahr auch die Nachfrage nach
IT-Angeboten erhoht. ,Zum einen sind unsere Kunden
mit Arbeit eingedeckt, daher steigt auch die Nachfrage
nach Software, die Routinen vereinfacht. Zum ande-
ren haben doch viele die ,Pause” geniitzt, um ihre IT
zu starken und Schulungen voranzutreiben - die in
diesem Bereich sehr gut online stattfinden konnen",
berichtet Hannes Koidl, der durchaus eine langfristige
Veranderung sieht: , Der direkte Kundenkontakt ist fiir
Installateure unersetzbar. Dennoch sind Heimarbeits-
platze, Kundenbetreuung aus der Ferne, Webinare und
Online-Meetings immer mehr im Kommen und wer-
den uns auch im Handwerk zu einem gewissen Grad
erhalten bleiben.”

SYSTEME TAUSCHEN

Ein zentraler Begriff im Zusammenhang mit der Di-
gitalisierung administrativer Prozesse sind EPR Pro-
gramme (Enterprise Resource Planning). Diese Soft-
warelosungen zur Ressourcen- und Aufgabenplanung
eines Unternehmens integrieren eine Vielzahl von Ge-
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schéftsanwendungen und Betriebsdaten, die in einer
zentralen Datenbank verarbeitet und gespeichert wer-
den. Solche Programme stehen schon seit Langerem
fiir KMU in abgespeckter und leistbarer und auf die je-
weilige Branche zugeschnittenen Form zur Verfiigung.
Eine Vorstufe sind sogenannte Dokumentenmanage-
mentsysteme (DMS), Ziel ist das ,papierlose Biiro."
Damit miissen Rechnungen nicht mehr handisch aus-
gestellt, kontrolliert und weitergereicht werden, das geht
uber das Programm.

SYSTEME TAUSCHEN

+Es gibt zwar immer noch Unternehmen, die nicht ein-
mal eine digitale Lagerbuchhaltung haben, aber die
werden weniger. Die meisten Betriebe haben Kalku-
lationsprogramme oder ERP Systeme, die allerdings
in die Jahre gekommen sind und z. B. fiir viele webba-
sierte Anwendungen und Verkniipfungen nicht mehr
geeignet sind", berichtet Hannes Koidl aus der Praxis.
So merke man in der IT-Branche in den letzten Jahren
einen starken Trend zum Tausch nicht mehr zeitgema-
er Grofirechneranlagen, die teuer in der Wartung und
altmodisch in der Bedienung sind. Es gibt aber auch
viele Griinder, die in Sachen Software komplett neu be-
ginnen. Hier ist es ratsam - wenn man nicht bereits im
Arbeitsleben Erfahrung mit Programmen gesammelt
hat und sich hieran orientiert - sich nach einer guten
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Beratung ein Einstiegspaket zuzulegen. Damit ist zu-
meist von der elektronischen Bestellung bis zum Con-
trolling alles abgedeckt, die notigen Schnittstellen sind
vorhanden.

ACHTUNG BEI DER PRODUKTWAHL

Wichtig ist, dass die Programme auch die gangigen
Normen wie die Onorm A20863 (Ausschreibungsnorm)
unterstiitzen, um auch bei elektronischen Ausschrei-

i .| » EINE DIGITA-
bungen, beim Aufmaf3- und Abrechnungsprozess die LE ADMINIS-
entsprechende Qualitét bieten zu konnen. Denn ver- | +pATION ENT-
schlafen Handwerker diese digitale Entwicklung, sind | | AGTET DIE
sie vor allem im offentlichen Bereich nicht wettbe- MITARBEITER,
werbsfahig, ohne elektronische Rechnung wird in vie- | NIMMT IHNEN
len Bereichen gar nicht mehr abgerechnet. ROUTINEN AB

Der Vorteil spezialisierter Software-Anbieter ist die | UND SCHAFFT
Individualprogrammierung fiir den Einzelnen: ,Wir | FREIRAUME
besprechen mit den Kunden genau die Anforderun- | FUR WICHTIGE-
gen und stellen dann die entsprechenden Losungen | RES. «
fir z. B. Ausschreibungen, Kalkulation, Controlling | HANNES KOIDL,
und Abrechnung zur Verfigung, die auch am Handy | PRAKOM

SOFTWARE

oder Tablet fiir unterwegs zur Verfigung stehen", erklart
Hannes Koidl. Auch B2B-Schnittstellen zu Grof$hand-
lern und Herstellern sind bei einer modernen Admin-
Software vorhanden. So konnen aus Planungen heraus
automatisiert ein Angebot fiir den Kunden und Stiick-
listen fiir die Bestellung erstellt werden.

ENTGELTLICHE EINSCHALTUNG

FOTO: CAN YESIL/SHUTTERSTOCK.COM

VenDoc - Die smarte Branchenkomplettlosung -
aus der Praxis und immer am Puls der Zeit

VenDoc aus dem Hause PraKom ist die Softwarelosung aus der Praxis speziell fiir Handwerk und Handel
zur optimalen Vernetzung aller Unternehmensbereiche, ist plattformunabhéngig, bietet ein Maximum an
Individualisierung und kann vom Kunden einfach selbst modifiziert werden.

Zukunftsweisend, flexibel wie eine Individualsoft-

bei konnen Zusatzinformationen auch einfach tiber

ware und aus der Praxis: VenDoc, die filhrende Soft-
ware fiir Handwerks- und Handelsbetriebe, zeigt,
wie Unternehmensbereiche optimal vernetzt wer-
den konnen. Ein Rundumpaket welches Bran-
chenprozesse ideal unterstiitzt, von der Angebots-
kalkulation tiber die Materialwirtschaft bis hin zur
Rechnungslegung, Zeiterfassung, Servicemanage-
ment, Kassenlésung dem Control-
ling und vielem mehr.

Kalkulieren und Projektie-
ren im Handumdrehen
Durch ein umfangreiches Re-
pertoire modernster Funktionen
steigern Sie mit VenDoc nach-
haltig die Effizienz beim Erstel-
len, Kalkulieren und Abwickeln Ih-
rer Projekte. Das normgerechte
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Erstellen sowie das Kalkulieren und Auspreisen von
A2063, B2063, GAEB und SIA Ausschreibungen
werden zum Kinderspiel. Projekte jeglicher GroRe
-vom EFH bis zum GrofRprojekt — kdnnen einfach,
ubersichtlich und schnell abgewickelt werden.

VenDoc Mobile - Einfach, intuitivund

offlinefahig

Mit der neuen VenDoc Mobile App fir iOS und An-

droid ist die Erfassung von

Arbeitszeiten sowie Par-

tiestundenbuchungen,

Material, Gerateeinsatz bis

hin zu Fotos und der

_ Emmme——  Unterschrift auch off-

: line méglich. Da-

die Spracherkennung erfasst werden, somit gibt es
kein lastiges und aufwendiges Tippen mehr. Ist das
Gerét online, werden die notwendigen Daten direkt
mit der Kundeninfrastruktur ausgetauscht - ein zu-
satzlicher Clouddienst ist dadurch nicht notwendig.
»Bei der Entwicklung standen fur uns die intuitive
und praxisgerechte Handhabung sowie die Offline-
fahigkeit ohne viel ,Schnickschnack" im Vorder-
grund", erklart Hannes Koidl, Griinder und GF von
Prakom. ,Unsere Kunden sind von den Funktionen
und der Einfachheit begeistert."

KONTAKT:
PraKom Software GmbH
www.prakom.net

. prakom ¥ vEnpoc
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O Individualisierte
Softwarelésungen fiir
das Handwerk neh-
men den Mitarbeitern
viele Routinen ab und
erlauben eine profes-
sionalisierte Kommu-
nikation.

» DIE TECHNI-
SCHEN MOG-
LICHKEITEN IN
SACHEN PLA-
NUNG UND PRA-
SENTATION MA-
CHEN HEUTE
VIELES MOG-
LICH. «

CHRISTIAN RAUCH-
FUSS, HOLTER

ZEIT, GELD UND MANPOWER

Je grofier ein Unternehmen, desto grofier ist der Auf-
wand, neue Prozesse einzufiihren. Allerdings gibtesin
grofieren Betrieben zumeist eigene IT-Mitarbeiter - was
bei kleineren oft nicht der Fall ist. Hier muss es laut Ex-
perten zu einem noch viel starkeren Umdenken kom-
men - denn den Bereich Digitalisierung kann kaum
jemand mehr ,so nebenbei" mitmachen. ,Ein Installa-
teur mit zwanzig Mitarbeitern braucht mindestens eine
Person, die sich um die IT kiimmert und dafiir intern
und extern Ansprechpartner ist. Und das muss nicht
der Chef sein. Denn der ist zumeist viel unterwegs und
kann diesem Thema nicht die nétige Zeit widmen*, sagt
Hannes Koidl.

FORDERUNG NUTZEN

Um die passende Losung fiir den eigenen Betrieb zu
finden, ist es also wichtig, sich selbst zu informieren
und interne Ressourcen zur Verfugung zu stellen. Auch
externe Beratung hilft, diese wird seit drei Jahren auch
durch das Programm KMU Digital Férderung unter-
stiitzt. Diese Forderung des Wirtschaftsministeriums
und der Wirtschaftskammer Osterreich (WKO), die es
seit zwei Jahren gibt, ging Ende 2019 in die néachste
Runde. Gefordert wird u. a. Beratung in den Bereichen
E-Commerce und Social Media, Geschaftsmodell und
Prozesse sowie IT-Sicherheit. Dabei werden halbtagige
Status- und Potenzialanalysen mit 80 Prozent und bis
zu zweitdgige Strategieberatungen mit 50 Prozent un-
terstiitzt. Zudem kénnen KMU Umsetzungsférderun-
gen beantragen, bei denen bestimmte Investitionen bei
Projekten im Ausmaf? von 5.000 bis 20.000 Euro mit bis
zu 30 Prozent geférdert werden.

UBER DEN WOLKEN
Im Zusammenhang mit ERP fiir KMU spielt Cloud
Computing eine wichtige Rolle: Die Bereitstellung von

IT-Infrastruktur wie Speicherplatz oder Anwendungs-
software als Dienstleistung tiber das Internet. Viele niit-
zen z. B. beim Telebanking eine Software, die extern,
also von der Bank, gewartet wird.

Ahnliches ist auch fiir das eigene Unternehmen
moglich. ,Durch Speicherung in der Cloud bzw. mit
komplexen Cloudlésungen kann ein Unternehmen
z. B. auf die Anschaffung von Hardware verzichten,
auch fur Sicherheit und das laufende Update ist der
Betreiber verantwortlich”, erklart Hannes Koidl, der
mit Prakom ein eigenes Rechenzentrum in Kufstein
betreibt, die Vorteile. Sowohl grofie Betriebe mit tiber
hundert Usern als auch kleinere Firmen profitierten
von der externen Bereitstellung von Servern. Derzeit
halten sich bei dem Tiroler Unternehmen der Anteil
der Kunden, die eigenes Equipment nutzen, und jener,
die auf Internetlosungen setzten, noch die Waage. Die
Tendenz geht aber stark in Richtung Cloud.

Die Beflirchtungen mangelnder Datensicherheit bei
Cloudlésungen entkraftet der Experte - immer voraus-
gesetzt, dass gewisse Grundregeln eingehalten werden.
JUnternehmen, die keine eigenen, ausschliefilich fiir die
IT zustéandigen Mitarbeiter haben, sind eher gefahrdet,
als wenn sich externe Spezialisten um die Datensicher-
heit kimmern. Denn das ist deren Kerngeschéft, und
sie halten sich immer am laufenden Stand", so Koidl.

DIE DRITTE DIMENSION

Neben den internen Abldufen spielt IT - auch bedingt
durch die zunehmende Automatisierung - in alle Be-
reiche der Haustechnik hinein:, Die technischen Még-
lichkeiten in Sachen Planung und Prasentation sind
heute aufierst komplex und machen vieles méglich.
Und je grofier das Projekt, desto mehr Technik kommt
in der Planung zum Einsatz", sagt Christian Rauchfuf3,
Ressortleiter Verkauf beim Sanitar- und Heizungsgrof3-
handler Holter. So werden die digital aufgenommenen
Maf3e mittels Lasergeraten in Planungsprogramme ein-
gespielt. Damit konnen Entwirfe zwischen Planern,
Endkunden und Handwerkern abgestimmt und ver-
andert werden.

Noch nicht vollig ausgeschopft werden Prasenta-
tionstechniken auf grofien Bildschirmen oder virtu-
elle Rundgange unterstiitzt durch eine Virtual Reality
(VR)-Brille - sie bieten fiir die Experten aber ein gro-
3es Potenzial fiir die Zukunft. Speziell im Bereich Bad
bestimme hier der Endkunde den Weg, den man ein-
schlagt: So werden zum Beispiel in der Hotellerie Mus-
terzimmer erst in einer sehr spaten Planungsphase oder
gar nicht mehr ,in echt" aufgebaut. Diese kénnen durch
den virtuellen Entwurf ersetzt werden, und Verande-
rungen sind einfach und schnell, ohne hohe Kosten
vorzunehmen.

Speziell im Kommen sind Augmented-Reality-Tech-
nologien, die reelle Gegebenheiten in Echtzeit mit com-
puterunterstitzten Zusatzinformationen und Produk-
ten erweitern. //

Text: Mag. Gudrun Haigermoser
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+Das Gerauschverhalten gehort zu den inneren
Werten einer Armatur oder Brause und ist Ausdruck
der Produktqualitat.” Melanie Griiner

In der Autoindustrie sind Akustikex-
perten schon lange wichtige Mitglie-
der in Entwicklungsteams. Sie sorgen
fir den richtigen Motor-Sound oder
das satte Gerausch, wenn die Wagen-
tir zufallt. Auch Hansgrohe hat eine
gute Zuhorerin: Melanie Griner. ,Ich
trage dazu bei, dass sich das Wasser-
erlebnis mit unseren Produkten wirk-
lich mit allen Sinnen, also auch akus-
tisch, genieflen lasst", sagt die studierte
Verfahrensingenieurin.

Beim perfekten Wasser-Sound diirfen
Wasserstrahlen weder zu laut sein noch
von unangenehmen Nebengerduschen
begleitet werden.

BADGERAUSCHE IN ANGRENZEN-
DEN RAUMEN

Beim Gerauschtest helfen neuerdings
+Korperschallpriifstainde", die mit akus-
tischen Kameras ausgestattet sind. Ahn-
lich wie in einem Tonstudio ermitteln
Mikrofone die Schalldruckpegel. ,Wir
fihren genormte Priifungen durch, um
die Zulassungen flir unsere Produkte
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Wie klingt perfekter
Wasser-Sound?

Fiir ihren Job braucht Melanie Griiner ein gutes Ohr. Die Akustik-
expertin hort im Luftschallpriifstand des Hansgrohe Forschungs-
labors im Schwarzwald ganz genau hin. Schlief8lich will sie den
perfekten Wasser-Sound finden. Denn bei Premiumprodukten zahlen
auch angenehme Gerausche zu den Qualitatsmerkmalen.

zu erhalten", erklart Griiner. Dabei geht
es vor allem um Badgerausche, die in
angrenzenden Raumen zu hdren sind. Je
nach Lautstarke bekommt das Produkt
eine Zertifizierung: Gerduschklasse I, II
oder U (nicht klassifiziert). In Klasse I
ist eine Brause so leise wie ein leichtes
Blatterrauschen in einem Laubwald.
»Die neuen Tests helfen Hansgrohe
dabei, die beste Gerauschklasse zu
erreichen.”

/25

W

WELLNESS OHNE STORGERAUSCHE
»Mit unserer Anlage konnen wir die
Produkte reproduzierbar analysieren,
vergleichen und klassifizieren." So
werden verborgene Schallquellen im
Innern aufgespirt und die Produkte
optimiert. In der Gerdauschklasse I darf
eine Armatur maximal 20 Dezibel ent-
wickeln, bei einem Druck von drei bar.
Dann ist sie im Wohnungs- oder Hotel-
bau bestens geeignet sowie in Biros,
Praxen, Krankenh&dusern oder Schu-
len. Klasse I beweist ihre hohe Qualitat
und sorgt auch akustisch flir ungetriib-
ten Wassergenuss. //

——
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-Wir arbeiten mit Hochdruck
an digitalen Plattformen*

Wie bereits berichtet, wird die internationale Haustechnik-Branchen-
leitmesse ISH in Frankfurt von 22. bis 26. Marz lediglich digital aus-
getragen. Inwieweit dies eine wiirdige Alternative zum erfolgreichen
Messeformat vergangener Jahre sein kann, haben wir den Vorsit-
zenden der Messe Frankfurt-Geschaftsfiihrung, Wolfgang Marzin,

gefragt.

Die physische Austragung der Branchenweltleitmesse
ISH fallt fiir 2021 aus.

Haben die verfiigbaren technischen
Moglichkeiten einer digitalen Messe
das Potenzial an eine Vor-Ort-Veran-
staltung heranzukommen?

Der zentrale Charakter einer Vor-Ort-
Veranstaltung liegt in der physischen
Prasenz, dem personlichen Gesprach.
Egal wie gut unsere technischen Mog-
lichkeiten auch sind, hieran - und daraus
macheich auch kein Geheimnis - kommt
so schnell nichts heran. Aber: Wir arbei-
ten gerade mit Hochdruck an digitalen
Plattformen, die einen gemeinsamen
Austausch ermdglichen und dadurch
einen Mehrwert fiir Aussteller und
Besucher generieren. Die Entscheidung,
die ISH 2021 einmalig komplett digital
durchzufithren, haben wir auch deshalb
zu diesem Zeitpunkt getroffen, weil so fiir
alle Beteiligten ausreichend Zeit bleibt,
um eine attraktive digitale ISH zu konzi-
pieren und umzusetzen.

Rechnen Sie aufgrund der aktuel-
len Situation ganz generell mit einer
nachhaltigen Transformation des
Messemarktes?

Wolfgang Marzin, Vorsitzender der Messe Frankfurt-
Geschaftsfiihrung

Messen sind immer Spiegelbild der
Branche und der Wirtschaft - das zeigt
sich aktuell deutlicher denn je. Ich per-
sonlich gehe aber nicht davon aus, dass
es zukinftig keine klassischen Messen
mehr geben wird, dafiir ist diese Vor-
Ort-Begegnung einfach zu wertvoll.
Vorstellbar ist jedoch, dass zukiinftig
immer mehr Formate entwickelt werden,
die zusatzlich unterjahrige Vernetzung
anbieten, klassische Messen demnach
um digitale Formate erweitert werden.

Abseits des Sicherheitsaspektes:
Welche Vorteile zeichnet aus Ihrer
Sicht eine digital ausgetragene Messe
aus, und welche Nachteile lassen sich
nicht leugnen?

Der entscheidende Vorteil einer digita-
len Plattform ist eindeutig die Orts- und
Zeitunabhéngigkeit und das generelle
Potenzial, im Grunde die ganze Welt
digital versammeln zu kénnen. Im Rah-
men einer digital ausgetragenen Ver-
anstaltung konnen alle Aktivititen der
Aussteller auf einer Plattform gebin-
delt und mit unseren eigenen Angebo-

ten intelligent verkniipft werden. Somit
haben Aussteller, Besucher, Partner und
Verbande die Moglichkeit, eine zentrale
virtuelle Branchen-Plattform fiir Busi-
ness und Wissensaustausch zu nutzen.
DieISH wird 2021 als rein digitale Veran-
staltung stattfinden und eine Vielzahl an
Anwendungen bereitstellen. Dazu zdhlen
z. B. Ausstellerprasentationen (Produkte,
Informationen, Videos, Ansprechpartner,
Chatfunktionen, 1-zu-1-Videoanrufe)
und intelligentes Matchmaking mit pas-
senden Geschaftspartnern zur Leadge-
nerierung, unterstitzt durch kiinstliche
Intelligenz. Des Weiteren wird es Live-
Streamings und On-Demand-Ubertra-
gungen des Rahmenprogramms geben
sowie eine Terminvergabe fiir Online-
Meetings mit den Ausstellern. Alle Fea-
tures sind wahrend der Veranstaltung,
rund um die Uhr, iber die verschiede-
nen Zeitzonen hinweg, weltweit verfig-
bar - das ist natiirlich ein unschlagbarer
Vorteil. Aber die persénliche Begegnung
und das Live-Erlebnis kann digital nicht
Ubertragen werden.

Wie muss meine IT-Infrastruktur
beschaffen sein, um als Besucher an
einer digitalen Messe teilzunehmen?

Im Grunde ist ein Endgerat mit Inter-
netzugang vollkommen ausreichend.
Ich mochte aber nochmal kurz betonen,
dass die ISH 2021 keine 1:1-Ubertra-
gung der physischen Messe in eine digi-
tale Welt wird. Wir schaffen mit der ISH
digital erstmals eine zentrale virtuelle
Branchen-Plattform flir Business und
Wissensaustausch.

Welche Art von Unterstiitzung bie-
ten Sie den Ausstellern an, um sich
virtuell bestmoglich prasentieren zu
konnen?

Wir sind gerade dabei, verschiedene
Angebotspakete fiir Aussteller zu ent-
wickeln, um dadurch den unterschied-
lichen Bedirfnissen gerecht zu werden.
Im néchsten Schritt aktivieren wir dann
unser internationales Vertriebsnetzwerk
zur Besuchergewinnung. Dariiber hinaus
wird es auch Online-Tutorials fiir Ausstel-
ler und Besucher geben, die die Plattform
erklaren und Tipps und Tricks bereithal-
ten, sich bestmdglich in dieser virtuellen
Welt zu prasentieren und zu interagieren.
Nattirlich steht auch das komplette ISH-
Team mit Rat und Tat zur Stelle. //
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Energiesparmesse abzusagen.

Diese fiir die heimische Haustechnik-
branche zentrale Fachmesse hétte von
24. bis 28. Februar 2021 stattfinden
sollen und wird nun auf 2022 verscho-
ben. Damit reagiert die Messe Wels
vorausschauend und gibt den Aus-
stellern und Partnern mit dieser Ent-
scheidung rechtzeitig die erforderliche
Planungssicherheit.

Messedirektor Mag. Robert Schnei-
der dazu: ,Eine Webuild Energiespar-
messe 2021 auf womoglich halbierter
Flache mit weniger Ausstellern und
Besuchern ist nicht im Sinne unserer
Kunden und der Erfolgsstory dieser
Messe. Daher haben wir uns fiir die
ersatzlose Absage entschieden und
freuen uns schon heute auf die Webuild
Energiesparmesse Wels 2022."

Letztlich ausschlaggebend war auch
die Absage der physischen Austragung
der im Marz geplanten Weltleitmesse

ISH 2021 in Frankfurt (digital findet sie
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Messedirektor Robert Schneider: ,Eine Webuild Energiesparmesse 2021 auf womdglich halbierter Flache
mit weniger Ausstellern und Besuchern ist nicht im Sinne unserer Kunden."

Absage der Webuild
Energiesparmesse

Der aktuelle Pandemieverlauf und die damit verbundenen behord-
lichen Verscharfungen fiir Messen und Veranstaltungen zwingt
die Verantwortlichen der Messe Wels, die kommende Webuild

jedoch statt) und der damit verbunde-
nen Absagen der Marktfiihrer - insbe-
sondere aus dem Sanitarbereich - fiir
die Webuild Energiesparmesse.

Auf die sich verscharfende Situation
rund um Covid-19 reagiert die Messe
Wels mit einer Neuplanung des Mes-
sekalenders flr das Friithjahr 2021. So
werden bis Marz 2021 keine Eigenmes-
sen in Wels durchgefiihrt. Gastmessen
und Gastveranstaltungen finden wie
geplant auch weiterhin statt.

Messehallen gehoren zu den sichers-
ten Uberdachten Gebauden, in denen
sich Menschen ohne Infektionsrisiko
aufhalten kénnen. Die Raumhdohen
und Raumgréfien, verbunden mit einer
hohen Frischluftzufuhr sowie den vie-
len Hygienemafinahmen sorgen dafiir,
dass Begegnungen auf Fach- und Pub-
likumsmessen und bei allen sonstigen
Veranstaltungen ohne erhohtes Risiko
moglich sind. //

Laufen riickt mit
Val kompakte und
anspruchsvolle
Badarchitektur in
den Fokus.

r’

Die jlingste Erweiterung von Val kon-
zentriert sich mit neuen Wasch-
tischen besonders auf kompakte und
anspruchsvolle Badgrundrisse. Die
neuen Saphirkeramik-Waschtische,
die Laufen zusammen mit Designer
Konstantin Grceic fir die Badkollektion
Val entwickelt hat, nehmen sich dieser
Herausforderung auf neue und innova-
tive Weise an. Die Waschtische sparen
Platz ein, da sie bei gleichen Dimensi-
onen ein groReres Becken bieten kon-
nen. Bei kompakten Grundrissen kann
also ein kleinerer Waschtisch gewahlt
werden, wobei kaum Beckeninhalt ver-
loren geht.

Zu besichtigen ist die Serie Val im
LAUFEN Space - Showroom & Inno-
vation Hub, Salzgries 21 im 1. Bezirk
in Wien. www.laufen.co.at

ONNLIVHOSNIZ FHOINLTIOLINT
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MAXIMALES DUSCHVERGNUGEN MIT MINIMALER INSTALLATION

43 komfortables Duschvergniigen, sondern minimiert auch den Einbauaufwand fir den Installa-

: teur. Denn die passende Duschstange kann ohne Fliesenausgleichsscheiben auf bereits vor-
handenen Bohrldchern angebracht werden.

Die Rainshower SmartActive Handbrause ist mit der SmartTip-Steuerung ausgestattet. Derart reicht ein
einfaches Fingertippen auf die Riickseite der ergonomisch geformten Handbrause, um intuitiv zwischen
drei Strahlarten zu wechseln. In der Mitte des Duschkopfes sorgen ovale und sternformige Diisen fiir ei-
nen kraftvollen ActiveMassage-Strahl. Acht weitere Offnungen garantieren zusatzlichen Wasserdruck. Mit
diesem kraftigen Jet-Strahl Iasst sich auch Shampoo besonders schnell ausspiilen. Wenn es ein eher mo-
derater Wasserdruck sein soll, sorgen die kreisformig angeordneten Diisen fiir eine sanfte Regendusche.
Ein weiteres Detail ist die praktische DripStop-Funktion im Rain- und Jetstrahlmodus, dank der lastiges
Nachtropfen nach Abschalten der Handbrause minimiert wird. Diese Handbrause ist in zwei Groien

(130 mm und 150 mm), in elf Farben sowie als runde oder eckige Variante verflighar. www.grohe.at

& Die praktische QuickFix-Funktion der Brausestange erlaubt es, bereits vorhandene
Bohrlocher zu nutzen.

Kunden eine ebenso elegante wie praktische Losung fiir grenzenlosen Wasserspal in der

5 heimischen Dusche bieten. Die AquaTray Thermostatarmatur iiberzeugt sowohl durch ihre
hochwertige Optik als auch durch praktische Aspekte. Die brillant-weile Echtglasablage in den

Mafen 30 x 15 cm weist eine groRzligige Stellflache fiir Duschutensilien jeglicher Art auf. Ein zusatzliches
Anbohren der Fliesen fiir Regale oder Ablagen ist damit nicht mehr nétig. Das zuverlassige und hochwer-
tige Innenleben des modernen Sicherheitsthermostats, wie beispielsweise der Riickflussverhinderer, die
38-Grad-Sperre und die Kaltwasser-Ausfallsicherung machen das Duschvergniigen mit AquaTray zudem
besonders sicher. In jedem Falle macht das AquaTray Thermostat als Bestandteil in einem Shower-Set
oder auch als eigensténdige Auf- oder Unterputzvariante eine gute Figur in jeder Duschkabine.

Das Shower-Set Model RS 200 AquaTray Thermostat bietet eine flache, runde Kopfbrause mit 25 ¢cm
Durchmesser. www.hsk.de

< AquaTray: die Design-Armatur mit Glasablage von HSK.

Farbliche Akzente im Badezimmer haben unterschiedliche Funktionen. Zum einen sind sie

ein Ausdruck einer personlichen Note im Badezimmer. Zum anderen konnen sie aber auch als
Orientierungshilfe dienen. Kermi bietet unter anderem mit der Duschkabine ,Nica* die Mdg-
lichkeit, Duschkabinen nach personlichem Geschmack zu individualisieren. Ein optisches Highlight im
Badezimmer, das aber auch noch eine weitere Aufgabe erfiillt. Denn die Farbakzente kdnnen auch bei der
Orientierung helfen. Das Beispielbad wurde mit einer Nica-Eckldsung aus der Dark Edition von Kermi aus-
gestattet. Die Duschkabine in edlem Schwarz Soft harmoniert mit der schwarz-weilen Farbgebung im
Badezimmer. Die Konturen werden durch die Farbakzente optisch unterstrichen, die Duschkabine sticht
dadurch im Raum hervor. Das bewirkt, dass man sich, zum Beispiel bei schummerigen Licht im Bad, gut
orientieren kann. Insbesondere Menschen mit einem beeintrachtigten Sehvermdgen hilft die farbliche Ge-
staltung, sich sicher im Bad zurechtzufinden. Der Griff in Schwarz Soft wirkt sehr markant und lasst sich
jederzeit sofort erkennen und gut fassen. Der integrierte Soft-Open- und Soft-Close-Mechanismus der
Gleittiiren erleichtert zudem das Offnen und SchlieRen.

www.kermi.de

& In Kombination mit dem Duschplatz ,,Point E65" bietet Kermi einen attraktiven barrierefreien Duschbereich.
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UMWELTZEICHEN FUR HEIMISCHEN ROHR-
UND KLIMASYSTEM-INNOVATOR

Das Umweltministerium hat KE KELIT kiirzlich das Umweltzeichen, eine der bedeutendsten Auszeichnungen fiir nach-
haltige osterreichische Qualitatsprodukte, verliechen.

Das mittelstandische Familienunternehmen in
Linz an der Donau beschéftigt sich seit mehr

als 70 Jahren mit der Entwicklung, der Herstel-
lung und dem Vertrieb von innovativen Rohrsys-
temen aus Kunststoff und Metall. Das Sortiment
umfasst die Anwendungsbereiche Trinkwasser-
installation, Heizen, Kiihlen, Industrie und Fern-
warme, dessen Losungen neben Osterreich in

die ganze Welt gehen. “
Senator Karl Egger, Geschéftsfiihrender Ge-
sellschafter: ,Energieeffizientes Wirtschaften

schont die Umwelt und die Ressourcen - und -~

dieser sorgsame Umgang mit unserem Plane- p

ten ist ein wesentlicher Bestandteil der Unter- j

nehmenskultur von KE KELIT. Die Riicksicht auf \l i

nachfolgende Generationen und deren Bediirf- Senator Karl Egger (3. v. l.): ,,Der sorgsame Umgang mit unserem Planeten ist ein wesentlicher
nisse wird stets bei sémtlichen Prozessen be- Bestandteil unserer Unternehmenskultur.

achtet. Wir sind daher bestrebt, umwelt- und

ressourcenschonende Produkte zu entwi- samte Gesellschaft." Fiir die Auszeichnung mit nagementkonzept erfolgreich zu ratifizieren,
ckeln. Dies zahlt sich nicht nur fiir unsere Kun- dem Umweltzeichen ist es Voraussetzung, ein was durch die Audit-Ergebnisse der ONORM
den und Partner aus, sondern auch fir die ge- Abfallwirtschaftskonzept sowie ein Umweltma- ISO 14001 gegeben ist.

WER

SUCHET
ERFINDET.

Niedrigste Aufbauhdhe, die Kastenwanne von ASCHL. Punkt.
(Aufbauhdhe: 150 mm, maximale GroBe: 800 x 800 mm)

ASCHL

EDELSTAHL IN BESTFORM

www.aschl-edelstahl.com
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DURCHDACHTES ROHR- UND KABELDURCHFUHRUNGSSYSTEM

Der Holzaussichtsturm, welche die langste Gebauderutsche Europas (180 Meter) beherbergt,
~ wurde in Holzleimbinderbauweise hergestellt und ist mit seinen 100 m Hohe der hochste der
Welt. Fir die reibungslose Ver- und Entsorgung darin wurden alle Rohrdurchfiihrungen mit POLO-RDS
Evolution des Leondinger Kunststoffspezialisten Poloplast ausgefiihrt. Dieses Rohr- und Kabeldurchfiih-
rungssystem ist systematisch durchdacht und ebenso flexibel. Die cleveren Details vereinfachen die Pla-
nung und beschleunigen die Einbauarbeiten fiir die sichere und dichte Durchfiihrung von Kabeln und
Rohrleitungen. POLO-RDS Evolution sorgt nicht nur fiir Dichtheit und Wohlbehagen im Gebaude, das La-
mellenrohr aus Polypropylen steht auch fiir eine einfache und sichere Montage. Die aufklappbaren Dicht-
elemente mit Zwiebelschalenaufbau und innovativen Verpressindikatoren sorgen fiir eine hohe Flexibilitat.
Zudem ist das System PVC- und halogenfrei und somit absolut umweltfreundlich. Als Anbieter von Kunst-
stoffrohrsystemen und Compounds gilt Poloplast mit tiber 60-jahriger Unternehmensgeschichte als fiih-
render europaischer Kunststoffspezialist in der 3-Schicht-Technologie. www.poloplast.com

& POLO-RDS Evolution

ZU ZWEIT DIE SEELE BAUMELN LASSEN

gas @ Badezimmer, die familien- oder beziehungstauglich sein sollen, profitieren von einer Bade-
wanne in der zwei Personen Platz nehmen kénnen. Mit der BetteSelect Duo steht jetzt eine
neue Einbaubadewanne parat, die Bette genau flir diesen Anwendungsfall konzipiert hat.
Zeitlos-klar in der Formgebung und in hdchstem Mafe solide zeigt sich die Zweisitzerwanne aus gla-
siertem Titan-Stahl fir den harten Familienalltag genauso geriistet wie firr romantische Abende bei
Kerzenschein.

Komfortabel fiir das Wannenbad zu zweit ist auch die mittige Position des Ablaufs, denn so fihlt sich nie-
mand durch den Ablaufdeckel gestort. Bette gewahrt 30 Jahre Garantie auf den robusten Werkstoff, der
nicht nur besonders hygienisch und pflegeleicht ist, sondern auch UV-bestéandig, schlag- und kratzfest
sowie resistent gegen Chemikalien, Kosmetika und Badezusétze. Die hochwertige BetteGlasur verzeiht
selbst Nagellack oder eine brennende Kerze auf dem Wannenrand.

Erhaltlich ist die BetteSelect Duo in den geraumigen MafBen 170 x 75 ¢cm und 180 x 80 cm. www.bette.de

2 Die neue Einbaubadewanne BetteSelect Duo ist als Zweisitzer familien- und
beziehungsfreundlich.

KERAMIK-KUNSTWERK SORGT FUR AUFSEHEN

[E35=[E In Kooperation mit Laufen entstand durch die Grazer , Love Architects" und der Kiinstler-

z gruppe ,OchoResotto" mit ,n186" eine Skulptur, die unbedingt personlich betrachtet werden
= sollte, da sie nur so ihre kiinstlerische Kraft vollig entfaltet. Innovation und die kreative Ausein-
andersetzung mit dem Werkstoff Keramik ist beim heimischen Branchenprimus Laufen seit Generationen
Teil der Unternehmensphilosophie. Die Herausforderung des von ,Love architecture and urbanism* kon-
zipierten Projektes ,n186" umzusetzen, wurde von Laufen mit groBtem Engagement angenommen. Im
Rahmen einer einjahrigen Entwicklungszusammenarbeit am Produktionsstandort und Entwicklungszent-
rum in Gmunden konnte so das imposante Raumobjekt aus SaphirKeramik realisiert werden.
Urspriinglich konzipiert wurde das Kunstwerk fir die Architektur-Biennale in Venedig, die jedoch corona-
bedingt auf 2021 verschoben werden musste. So kam die Vienna Design Week zu dem Privileg, ,n186"
erstmals der Offentlichkeit prisentieren zu konnen. Es ist ein Objekt aus 186 handgefertigten Rohren aus
SaphirKeramik, welche sphérisch um einen statischen Kugelhohlkdrper gruppiert wurden. Insgesamt
entstand so ein kristallin wirkendes, wei8es Objekt mit einem Gesamtdurchmesser von knapp drei Me-
tern. Es wirkt fragil, stabil, zentral, spektral und explodierend zugleich. www.n186./ove

& ,n186": kreative Auseinandersetzung mit dem Werkstoff Keramik

GEBAUDE INSTALLATION / 10 / 2020

FOTOS: HERSTELLER



FOTOS: HERSTELLER

HEIZUNG

ENERGIE

Innovatives fur Planung, Einrichtung und Nutzung

Durchdachte Hybridlosung

Die Luft-Wasser-Warmepumpe Aerowin von Windhager I8sst sich mit so gut wie jedem Holzenergie-
oder Festbrennstoffkessel zu komfortablen und energieeffizienten Systemen kombinieren. Dank der
intelligenten Regelung MES-Infinity sind auch eine nachtragliche Kombinationen mit bestehenden
Warmeerzeugern jederzeit méglich. www.windhager.com

KOMPAKTE GASBRENNWERTTHERME
Mit einer Breite von nur 408 mm und einer
Tiefe von 310 mm ist die neue FGB-K von
Wolf ideal fiir die Kiiche oder das Badezimmer.
Kompakt heilSt auch, dass alles integriert

ist, von der Hocheffizienzpumpe bis zum
Ausdehnungsgefal und auch der integrierten
Abgasriickschlagklappe.
www.wolf-heiztechnik.at

INSTALLATION OHNE
-— ZUSATZQUALIFIKATION
Panesenl Die neuen Panasonic-Kompaktgerate der
- o AQUAREA J-Serie arbeiten mit dem Kéltemittel R32.
iy Da der komplette Kéltekreis im AulRengerat unter-

gebracht ist, sind keine Arbeiten an Kaltemittellei-
tungen erforderlich. Die Gerate sind somit auch von
Installateuren ohne Kéltetechnik-Zusatzqualifikation
C- " e - montierbar. www.aircon.panasonic.at

KEIN KALTESCHEIN

ERFORDERLICH

Mit der neuen Warmepumpenserie BLW Mono
erganzt der Hersteller Brétje sein Sortiment.
Die Monoblock Luft-Wasser-Module bestehen
aus einem AuBen- und Innengerat und werden
in den Leistungsklassen 6, 8 und 11 kW ange-
boten. Durch die Monoblock-Bauweise wird fiir
die Installation kein Kalteschein bendtigt.
www.broetje.de

LR T ]
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NEUE LOSUNG ZUR
HEIZKORPERREGELUNG

Bei Heizungssystemen fir Privathaushalte

sind Einfachheit, Zuverlassigkeit und eine
energieeffiziente Leistung von entscheidender
Bedeutung. Die Honeywell ,Home V2000SX"
Thermostatventilserie bietet mehrere
voreinstellbare Durchflussraten fiir den Abgleich
und verfiigt tiber das bewahrte Doppel-O-Ring-
Dichtungsdesign. homecomfort.resideo.com
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WARMEPUMPEN EROBERN NUN AUCH
DEN SANIERUNGSMARKT

Bekanntlich stellen Warmepumpen im Neubau langst die dominierende Heiztechnologie
dar. Doch auch in Bestandsgebauden funktionieren die Warmeerzeuger zuverlassig und
sind okologisch vorteilhaft. Zu diesem Ergebnis kommt ein aktuelles Forschungsprojekt
des Fraunhofer-Instituts fiir Solare Energiesysteme ISE.

Im Rahmen des Projektes untersuchten die Fraun-

:;‘E\:Es:glzbﬁe- hofer-Wissenschaftler 86 bestehende Gebaude mit
DIE EFFIZIENZ Warmepumpen. Die Gerate lagen in Bezug auf CO,-
SIND JENE Emissionen im Vergleich zu Erdgas-Brennwerthei-
AUSSENTEM- zungen um bis zu 57 Prozent niedriger.
PERATUREN, Wie auch im Neubau wird die Effizienz mafigeblich
DIE HERR- von der erforderlichen Heizkreistemperatur beein-
SCHEN, WENN flusst, die aufgrund der unterschiedlichen spezifi-
AM MEISTEN schen Heizwarmebedarfe und Warmetlibergabesys-
GEHEIZT WIRD teme eine grofie Bandbreite aufweist. Das Monitoring-
- ALSO HIER- projekt lief Giber finf Jahre, Projektpartner waren acht
ZULANDE BEI Warmepumpenhersteller und drei Energieversorger.
KNAPP UBER

NULL GRAD GERINGERE HEIZKREISTEMPERATUREN
CELSIUS. « Die maximal zur Raumheizung erforderlichen Vor-

DR. MAREK MIARA lauftemperaturen lagen fir die 27 Auflenluft-War-

mepumpen im Durchschnitt bei knapp 44 Grad
Celsius, bei den elf Erdreich-Warmepumpen waren
es etwas Uber 45 Grad Celsius (jeweils ohne Aus-
reifier). ,Im Bestandsgebdudebereich werden oft
die erforderlichen Heizkreistemperaturen im Norm-
auslegungspunkt diskutiert, also die Heizkreistem-
peraturen bei duflerst geringen Auflentemperatu-
ren um minus zwolf bis minus 16 Grad Celsius", so
Dr. Marek Miara, Koordinator Warmepumpen am
Fraunhofer ISE.

So bitterkalte Tage treten jedoch nur auflerst sel-
ten auf. ,Ausschlaggebend fir die Effizienz sind
daher vor allem die erforderlichen Temperaturen,
wenn am meisten geheizt wird, also bei Tempe-
raturen knapp tber null Grad Celsius", erklart der
Warmepumpen-Experte.

Sicher in
die Zukunft.

Mit Vaillant Warmepumpen.

Fur die steigende Nachfrage im Bereich erneuerbare Energien
bietet Vaillant intelligente und leistungsstarke Warmepumpen-
Komplettlosungen fur Neubau und Sanierung. Zum einfachen
Kombinieren mit Photovoltaik, Solarthermie, Luftungssystemen und
Smart Home L&sungen Uber EEBUS.

Mehr auf vaillant.at

EVaillank

Komfort fir mein Zuhause
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ELEKTROHEIZSTABE WAREN KAUM IN BETRIEB

Die Energieverbrauche der Elektroheizstabe, die bei
besonders kalten Temperaturen die Warmepumpe
unterstiitzen, spielen bei den vermessenen Anlagen
eine untergeordnete Rolle. Bezogen auf alle mit Elek-
troheizstab ausgestatteten Aufienluft-Warmepum-
pen (24 von 29) betrug der Anteil der Heizstabsarbeit
1,9 Prozent. Ein relevanter Heizstabbetrieb wurde
lediglich infolge falscher Parametrierung, bei Defekten
oder infolge von Legionellenvermeidung gemessen.
Bei den Erdreich-Warmepumpen nahmen nur zwei
von zwolf Anlagen die Heizstébe tiberhaupt in Betrieb.

ALTER DER GEBAUDE NICHT ENTSCHEIDEND
»Ein erfolgreicher Betrieb hangt nicht nur von der
Qualitat und Effizienz der Warmepumpe ab, sondern
vor allem auch von dufieren Faktoren', betont Miara.
»Dazu gehort vor allem das energetische Niveau des
Gebaudes und das installierte Warmeiibergabesys-
tem.” Das Alter des Gebaudes ist nach den im Projekt
erhobenen Daten nicht relevant.

Auch ein Umstieg auf Flachenheizsysteme ist nicht
zwangslaufig erforderlich, da die Ergebnisse zeigen,
dass auch Heizkdrper mit vergleichsweise geringen
Temperaturen betrieben wurden. ,Der Gesamter-
folg hangt von einer guten Planung und sorgfaltigen
Installation ab", resiimiert Miara. Heizungsinstalla-
teuren und Planern komme daher eine zentrale Rolle
zu, so der Forscher.
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NEUES MONITORING-PROJEKT ANGELAUFEN
Von 2020 bis 2022 wird das Institut noch einmal drei
weitere Jahre Warmepumpen-Know-how sammeln:
Anfang des Jahres startete das neue Forschungspro-
jekt ,\WP-Qualitatssicherung im Bestand". Unter der
Leitung des Fraunhofer ISE findet mit vielen Partnern
eine Feldmessung mit bis zu 100 Elektro-Warmepum-
penim Einfamilienhausbestand statt. Im Mittelpunkt
steht die Qualitatssicherung fiir einen effizienten War-
mepumpenbetrieb. //

Alle Ergebnisse der Studie: www.ise.fraunhofer.de/
de/forschungsprojekte/wpsmart-im-bestand.html

O Ein erfolgreicher
Betrieb hangt vor
allem vom ener-
getischen Niveau
des Gebaudes und
dem installierten
Warmeiibergabe-
system ab. Das Alter
des Gebaudes ist
nicht relevant.

UNSER WARMEPUMPEN-

SORTIMENT WACHST!

NEU!

ERDWARME-

= PUMPEN

l_\h;l

B Systemvielfalt: Energie aus dem Erdreich, Wasser oder Luft mit der
leichen Austria Email Erdwarmepumpe.

B Durch die Hybridldsung ist weniger Kollektorflache bzw. eine geringere
Bohrtiefe erforderlich. -

B SerienmaBig integrierte Funktionen: Aktives Kihlen, passives Kihlen,
Pooleinbindung, HTR Funktion
(gratis Warmwasser bis zu 70°C ohne E-Heizung)

B Breiter Leistungsbereich: 4,5 bis 240 kW

B 100 % PV Nutzung mit dem Austria Email E-Manager
Energielberschussmanagement
Leistungsbegrenzung (Net Zero Balance): Die Warmepumpe
lauft genau mit der elektrischen Leistung die von der

Photovoltaikanlage produziert wird

L3

8720 Knittelfeld ~ m

Austria EmailAG W AustriastraBe 6 ® office@austria-email.at ™  (03512) 700-0 ™  www.austria-email.at
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HERSTELLER/MARKE Daikin Austria Email Ochsner Remko
BEZEICHNUNG/MODELL Altherma 3 H HT ECH20 LWP 6 Al AIR HAWK 208 Monobloc-Wirmepumpe,
Biv14 Serie LWM 110
Typ Luft-Wasser-Warmepum- Luft-Wasser-Warme- Luft-Wasser-Warmepumpe mit | Luft-Wasser-Warmepumpe als

pe mit integriertem Hygiene-
Warmwasserspeicher /
Hydrosplit-System

pumpe mit integriertem
Warmwasserspeicher

Invertertechnik

Monoblock-Ausfiihrung

Einsatzfokus Neubau und Sanierung Neubau und Sanierung Neubau Neubau und Sanierung
Nennwarmeleistung (Heizleis- | 7,52 6 2,49 6,35
tung) bei A2/W35 (kW)
Leistungszahl (COP) 4,09 4,38 4,22 4,04
bei A2/W35
Nennwarmeleistung 10,18 5 5,34 5,57
bei A-7/W35 (kW)
Leistungzahl (COP) 3,21 2,74 2,71 3,42
bei A-7/W35
Kiihlleistungsbereich 10,55 4,8 6,82 8,24
bei A35/W18 (kW)
Jahresarbeitszahl (JAZ) nach VDI 4650 fiir Neubau bei | >4 SCOP: 4,5 4,7

12 °C AT und 35/28 VT: 4,4
Maximale Vorlauftempera- 70°C 55°C 65°C 65°C
tur°C
Kaltemittel R32 R32 R513A R454B
Energieeffizienzklasse At+++ A+++ A+++ A++
Schallemission Nenn-Schallleistungspegel 32 dB(A) in 10 m; mit Schall- 45 dB(A) 34/27

56dbA schutz 30 dB(A)in5m

Invertertechnologie ja/nein ja ja ja ja
Systemtechnik Regler Smart Grid-ready, App (op- App und Webanbindung OTS inkl. OCHSNER OTS App Uber Touch-Ferbedienung und
(APP, ...) tional), Raumbediengerit, moglich Handy-App bedienbar

Bivalenzansteuerung

Abmessungen (Breite/Tiefe/
Hohe) und Gewicht des
Systems

AuBengerat (Bx Tx H): 1.270 x
533 x1.019, Gewicht: 151 kg
Innengerat (B x T x H): 785 x
785 x1.896, Leergewicht 94 kg

AuBengerat: 886 x 353 x 632,
Gewicht 39 kg - Innengerat:
648 x 684 x 1.863, Gewicht
145 kg

600 x 680 x 1.289 mm, 239 kg
(Innen- und AuBenteil)

1.000 x 800 x 1.600, 200 kg

Produktvorteile/
Besonderheiten

Hohe Vorlauftemperaturen; Be-
triebsbereich bis -28 °C; hygie-
nische Warmwasserbereitung;
Energiezentrale fiir verschiede-
ne Warmeerzeuger und Solar-
systeme; preisgekrontes Design

Patentierter Koaxialwarme-
tauscher, werkseigener Kunden-
dienst; leichte Einbindung in be-
stehende Heizsysteme

Leiseste je gemessene Luft-
Wasser-Warmepumpe mit dem
nicht brennbaren A1-Kaltemittel
R513A und der neuen OTS Re-
gelung und dazugehariger App

Hermetisch geschlossener Kal-
tekreislauf; Design wahlweise in
Alu/Graphit/Holzoptik; schall-
isolierte AuBeneinheit, hohe
Vorlauftemperaturen mdglich,
Fernzugriff iber das Web

Kombi-Maglichkeiten/Inte- Diverse Bivalenzmoglichkeiten | ja Kann mit jeglichen bestehenden | Monoenergetisch wie auch
grierbarkeit in bestehende wie: wasserfiihrende Kamindfen, Systemen ergénzt werdenund | bivalente Systeme
Systeme Gas-, Ol, Pelletkessel, ther- bietet auch die Einbindemdg- PV-Eigenverbrauchserhdhung
mische Solarsysteme und PV lichkeit fiir PV-Anlagen
Solarsysteme
Service und (zusatzliche) Inbetriebnahme durch Werks- | Inbetriebnahme durch Aus- Mit Wartungsvertrag bis zu Sowohl eine technische Geréte-

Garantieleistungen

kundendienst inkl. 3 Jahre
Garantie

tria Email, 3 Jahre Vollgaratie,
5 Jahre auf Kompressor

7 Jahren Vollgarantie moglich

tibergabe als auch eine erwei-
terte Garantie von 5 Jahren kon-
nen dazugebucht werden

Website

www.daikin.at

www.austria-email.at

www.ochsner.com

www.remko.de
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‘ alpha innotec

the better way to heat

p .
Hoval Novelan Vaillant
Belaria pro compact (8/100/300) | LADV 9 aroTHERM plus VWL 75/6
Luft-Wasser-Warmepumpe Monoblock Luft-Wasser-Warme- Luft-Wasser-Warmepumpe

fiir AuBenaufstellung mit integrier-
tem 300-Liter-Warmwasser- und
100-Liter-Pufferspeicher

pumpe zur AuBenaufstellung,
optional mit Hydraulikstation oder
Hydraulikmodul

Warmepumpen-AuBenaufstellung
Warmwasserspeicher inkl.
Hydraulik-Innenaufstellung

Neubau und Sanierung

Neubau und Sanierung

Neubau und Sanierung

WARMEPUMPEN
FUR JEDE
ANFORDERUNG

Wérmepumpen von alpha innotec -
Geschaffen fiir ein besseres Klima

3,5 kW (max. 8,33 kW) 2,33-8,20 kW 31

4,6 4,61 (Teillastbetrieb nach 41
EN 14511)

4,0 kW (max. 8,32 kW) 3,06-8,11 kW 7

3,4 3,14 (Volllastbetrieb nach EN 2,8
14511)

3,07 bis 10,21 kW keine Kiihlung 6,4

4,97 im Heizbetrieb 4,71 (berechnet nach VDI 4650) >4

(berechnet nach VDI 4650)

70°C 70°C max. Vorlauftemperatur bis zu
75°C

R290 (Propan) R290 R290

A+t A+++ (Verbundanlage) / A++ A+++ fiir das Heizen bei 35°C

Schalldruckpegel AuBeneinheit:

Schalldruckpegel 35dB(A) in

28 dB(A) im Silent Mode bei 3 m

LPA =22 dB(A) nach5m 3,15 m Distanz Abstand
ja ja ja
ja (inkl. Smart Grid-ready- und Turn & Tip - Regler mit Display, multiMATIC 700

App-Anbindung) Web/App optional moglich

AuBeneinheit (HxBx T): 1.320x 930 x 510, 141 kg 1.100 x 450 x 965 (Hx Bx T), 155 kg
954 x 1.573 x 791 mm, 245 kg AuBenteil: 599 x 693 x 1.880 (H x
Inneneinheit (Hx B x T): B x T) uniTOWER (Hydrauliktower

1.808 x 790 x 790 mm, 220 kg

inkl. Speicher)

Vielseitig einsetzbar in Neubau und
Sanierung; Varianten mit und ohne
integrierten Warmwasserspeicher;
besonders leise im Betrieb; mon-
tagefreundliche Installation durch
Monoblock-Bauweise

Natiirliches Kaltemittel R290; ex-
trem leise durch Nachtmodus;
Kombinationsmaglichkeiten mit
Hydraulikmodul oder Hydrauliksta-
tion zusitzlich inkl. 180-I-, alternativ
303-I-Warmwasserspeicher

bis zu 75 °C Vorlauftemperatur op-
timal fiir Neubau und Sanierung;
Zukunftssicher dank neuester
Warmepumpentechnologie mit na-
tiirlichem Kaltemittel - reduziert die
eigene CO,-Bilanz

Systemregler TopTronic E fiir flexi-
ble Kombination mit anderen War-
meerzeugern; PV-Einbindung mdg-
lich; Integration in bestehende
Systeme moglich

Kombination mit bestehenden
Heizsystemen méglich, Smart
Grid-ready/PV-ready

PV, Solar, Liiftung, Hybrid

Optional erhéltliche Garantie-Pa-
kete: etwa ,Paket Basic": 3 Jahre
Garantie inkl. Stérungsbehebung;
jahrliche Heizungswartung inkl. et-
waiger VerschleiB3- und Ersatzteile

wahlweise 3 oder 5 Jahre
Vollgarantie

2 Jahre Garantie inkludiert, 5 Jah-
res-Garantieerweiterung moglich

www.hoval.at

www.novelan.at

www.vaillant.at

GEBAUDE INSTALLATION / 10/ 2020

LEISTUNGSSTARK
LEISE

alira LWAV+

Die effiziente Losung fir dichte
Bebauung und schall empfindliche
Begebenheiten.

Alle Vorteile auf einen Blick

Eine der leisesten Luft/Wasser-Warmepumpen
am Markt

Auch bei engster Bebauung Aufstellung moglich
Effizienter und sparsamer Betrieb

Heizen, Kiihlen & Brauchwarmwasserbereitung
- alles in einem System

Einfache und schnelle Installation

www.alpha-innotec.at
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HERSTELLER/MARKE | Alpha Innotec Viessmann Panasonic Kermi Wolf
BEZEICHNUNG/ LWAV+ 82R1/3 Vitocal 222-S WH-ADC0309J3E5C x-change dynamic 8 CHA-Monoblock 07
MODELL WH-UD09JE5-1 AWE
Typ Monoblock Luft-Wasser- | Luft-Wasser-Warmepum- | Kompakte Luft-Wasser- Luft-Wasser-Warmepum- | Luft-Wasser-Warmepum-
WP zur AuBenaufstellung, | pe mit integriertem Warm- | Warmepumpe mit inte- pe, Monoblock, pe Monoblock mit Innen-
optional mit Wandregler, | wasserspeicher, griertem Warmwasser- Aufenaufstellung und AuBeneinheit
Hydraulikmodul/-station | Split, AuBenaufstellung speicher, Splitgerat
Einsatzfokus Neubau und Sanierung Neubau Neubau Neubau Neubau und Sanierung
Nennwirmeleistung 2,60-6,40 kw 4,0 3,58 5,38 52
(Heizleistung)
bei A2/W35 (kW)
Leistungszahl (COP) 4,19 (Teillastbetrieb nach | 4,0 4,39 4,10 4,6
bei A2/W35 EN 14511)
Nennwirmeleistung 2,30-6,50 kW 6,7 6,12 6,21 59
bei A-7/W35 (kW)
Leistungzahl (COP) bei | 3,17 (Volllastbetrieb nach | 2,9 2,78 3,27 2,8
A-7/W35 EN 14511)
Kiihlleistungsbereich 1,00-6,00 kW bis 7,0 9 - 5,01
bei A35/W18 (kW)
Jahresarbeitszahl (JAZ) | 4,33 - 45 4,84 5,07
Maximale Vorlauftempe- | 60 °C 60°C 60°C 63°C 70°C
ratur °C
Kaltemittel R410A R410A R32 R410A R290 Propan
Energieeffizienzklasse | A++ A++/A++ Av++/A++ A+ [ Av+ A+t
Schallemission Schalldruckpegel 35 dB(A) | 28,3 bei 3 m Abstand WH-UDO09JE5-1: 51 dB(A) | 25,9/22,8 im Fliister- Schalldruckpegel im re-
in 1,99 m Distanz 24,4 bei 5 m Abstand betrieb (5 m Entfer- duzierten Nachtbetrieb
18,8 bei 10 m Abstand nung, freistehende 32 dB in 3 m Entfernung,
AuBenaufstellung) frei aufgestellt
Invertertechnologie ja/ | ja ja ja ja ja
nein
Systemtechnik Regler | Turn & Tip-Regler mit Dis- | Internetaufschaltung und | Regler und App Regler fiir die Bedienmodul BM-2, Wolf
play, Web/App-Einbin- Bedienung iiber ViCare Wandmontage Link Home
dung optional moglich App, optionale Uberwa-
chung durch Viessmann
Abmessungen (Breite/ | 1.660x920x1.480 mm, | 600 x 681 x 1.874 598 x 600 x 1.640 und 1.430 x 680 x 1.140, Inneneinheit: 44 x 34 x 79
Tiefe/Hohe) und Ge- 150 kg 162 kg 215kg (BxTxH), 27 kg, Aulen-
wicht des Systems einheit: 128,6 x6,2x97,9
(BxTxH),152 kg
Produktvorteile/ Extrem leise durch inte- PV-Eigenverbrauchsop- kompakte GroRe, keine 7" Touch-Farbdisplay, gro- | Hoher COP-Wert, fliis-

Besonderheiten

grierten ,Silent-Mode";
Kombimaglichkeiten mit
Wandregler, Hydraulik-
modul oder Hydrauliksta-
tion zusatzlich inkl. 180-I-,
alternativ 303-l-Warmwas-
serspeicher

timierung; Einzelraum-
steuerung iber smarte
Thermostate; Internet-
fahig tiber Apps; 220-Li-
ter-Warmwasser-
speicher; integrierter
Warmemengenzahler

sichtbare Rohrfiihrung; in-
novatives Kaltemittel R32;
wahlweise Komfort- oder
Effizienzmodus fiir Warm-
wasserladung; sehr lange
Leitungslangen moglich;
Steuerung via App

Ber Modulationsbereich;
3-fach entkoppelter Kl-
tekreis und Fliistermodus;
Fernwartung und Fernbe-
dienung ohne zusatzliches
Zubehor moglich, pulver-
beschichtetes Gehause

terleiser Betrieb, Vorlauf-
temperatur bis 70 °C mdg-
lich, umweltfreundliches
Kéltemittel (GWP 3)

Kombi-Maglichkeiten/ | Kombination mit be- Vollstandige Integri- Kombinierbar mit der kon- | Kombination mit beste- Ja
Integrierbarkeit in be- stehenden Heizsyste- tatin die Viessmann- trollierten Wohnraumliif- | henden Heizsystemen
stehende Systeme men moglich/Smart Systemwelt, z. B. ande- tungsanlage von Pana- moglich
Grid-ready/PV-ready re Warmeerzeuger, PV, sonic PAW-VENTA-L /R
Solarthermie
Service und (zusatzli- Wahlweise 3 oder 5 Jahre | 5 Jahre Garantie bei In- 5 Jahre Verdichtergarantie | Inbetriebnahme, Bau- 5 Jahre Garantie

che) Garantieleistungen

Vollgarantie

ternetaufschaltung zum
Werkskundendienst; 10
Jahre Verdichtergarantie

stelleneinweisung, Ausle-
gung des Warmesystems,
Garantie bis 5 Jahre

Website

www.alpha-innotec.at

www.viessmann.at

Www.aircon.panasonic.eu

www.kermi.de

www.wolf-heiztechnik.at
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Bauteilaktivierung kann bei guter Dammung
herkommliche Heiz-/Kiihlsysteme ersetzen.

Die wachsende Bedeutung der thermi-
schen Bauteilaktivierung wurde jetzt
auch vom Umweltministerium aus-
driicklich anerkannt und im aktuel-
len Klimabericht festgeschrieben. Was
aber ohnehin nicht verwundert, da die
Vorteile und der nachhaltige Beitrag als
klimafreundliches Energieeffizienzsys-
tem auf der Hand liegen.

Denn der menschliche Korper gibt
seine iiberschilissige Warme bevor-
zugt in Form von Warmestrahlung an
kihlere Oberflachen ab. Wenn die um-
liegenden Oberflachen zu warm sind,
verhindern sie diese Warmeregulation.
Dann schwitzt der Korper. Statt jedoch
dann mit kalter Luft nur die Symptome

KEKELIT-KLIMASYSTEME IM

UBERBLICK

o, coolfix c*: Oberflachennahe
Bauteilaktivierungen

o coolfix g*: Trockenbau-Aktivdecken mit Be-
plankung aus Gipskartonplatten

o coolfix m": Deckensegel und geschlos-
sene Metalldecken mit vielfaltigen
Montagesystemen

o coolfix i*: Aktivdecke mit offen sichtbaren
Méaandern
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Kuhlen nach dem
Strahlungsprinzip

Nachhaltige Energiekonzepte braucht das Land. Eines davon liegt
zweifelsfrei in der thermischen Bauteilaktivierung. KE KELIT, als
einer der Innovationsfithrer am Haustechnikmarkt, bietet diese
Technologie seit Kurzem als ,,One-Stop-Shop*“ an.

der Uberhitzung zu lindern, wirkt eine
Aktivdecke direkt der Ursache entge-
gen: Sie senkt die Temperatur der auf-
geheizten Hillflachen - vollkommen
gerduschlos und ohne kalte Zugluft.

Doch eine Bauteilaktivierung kann
nicht nur kiithlen, sondern auch heizen.
Dabei arbeitet sie am besten mit Sys-
temtemperaturen, die moglichst nahe
an der gewlnschten Raumtemperatur
liegen. In gut gedammten Neubauten
kann sie Heizkorper, Fuflbodenhei-
zungen und Klimaanlagen vollstan-
dig ersetzen. Durch geringe Uber- und
Untertemperaturen im Wasservorlauf
erreichen Warmeerzeuger einen beson-
ders hohen Wirkungsgrad.

KE KELIT, dessen Wurzeln in der
Entwicklung, Herstellung und dem Ver-
trieb von Rohrsystemen liegen, hat sich
dieses Themas intensiv angenommen
und bietet nun unter anderem auch
Komplettlosungen fur Flachentempe-
riersysteme an - vorrangig Aktivde-
cken. Dabei werden jedoch nicht nur
die Komponenten geliefert, sondern -
in Abstimmung mit allen Beteiligten
- auch séamtliche Arbeitsablaufe opti-
miert und je nach Bedarf mit Leistun-
gen von der Planung bis zur Inbetrieb-
nahme erganzt. Spezialisiert hat sich
das Unternehmen vor allem auf die
oberflachennahe Bauteilaktivierung
sowie die Industriedeckenaktivierung.

KE KELIT beschleunigt dabei den
Bauablauf, indem die Rohrregister pro-
jektbezogen vorgefertigt und in grofifor-
matigen Matten ausgeliefert werden. Bei
der Industriedeckenaktivierung werden
die Rohrregister nicht in die Decke inte-
griert, sondern offen sichtbar unter der
fertigen Rohdecke montiert. Das senkt
die Kosten und entkoppelt die Heizung
und Kuihlung von der Speichermasse
der Decke. // Infos: www.kekelit.com

Panasonic

NEUES KALTEMITTEL

Panasonic

SPARSAMER,
EFFIZIENTER und
KOMFORTABLER

Die neuen Kompaktsysteme
der J-Generation mit R32

Kompakte Warmepumpe fir
Neuinstallationen und Niedrig-
energiehauser

Ausgezeichnete Heizleistung,
auch bei niedrigen Auf3en-
temperaturen

Einfache und platzsparende
Installation: kein Hydromodul
erforderlich

Herausragender Wirkungsgrad
und minimierte CO, Emissionen

heating & cooling solutions

www.aircon.panasonic.at
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DIE OFT VERNACHLASSIGTE
SYSTEMKOMPONENTE

Luft und Schmutz in Heizanlagen kosten Zeit und Geld. Daher lohnt der genaue Blick auf
das Anlagenwasser. Welche Aspekte dabei eine Rolle spielen, hat uns Marco Estermann,
Key Account Manager bei Spirotech, beantwortet.

< Sicherer Betrieb
und hohere Effizienz
von Solaranlagen:
Der SpiroVent Solar
AutoClose schlieft
das Entliiftungsventil
automatisch, wenn
die Temperatur der
Fliissigkeit tiber den
Siedepunkt steigt.

O Sinnvoll bei einem
Heizungstausch: Der
Magnetitabscheider
SpiroTrap MB3 ent-

fernt die Partikel aus

o
e =

© Der erste Eindruck:
Wie sieht das
Systemwasser aus?

© O Bei grofRen
Anlagen kommen die
SpiroTrap Magnet
bis DN 300 fiir die
Schlammabschei-
dung zum Einsatz.

der Systemfliissigkeit.

Was ist mit der ,,Systemkomponente Heizungs-
wasser" gemeint?

Das Heizungswasser ibernimmt die eigentliche
Warmetbertragung in der Heizungsanlage und ist
damit eine immens wichtige Systemkomponente, denn
es ermoglicht Uberhaupt erst die warmetechnische Ver-
bindung zwischen Heizkessel und den Verbrauchern.
Daher muss das Heizungswasser bei der Betrachtung
des gesamten Systems immer berticksichtigt werden.
Dabei sind mégliche Wechselwirkungen des Anlagen-
wassers - oder besser gesagt dessen Inhaltsstoffen -
mit der Installation zu beachten: Geloste Gase, Salze,
Partikel oder auch Mikroorganismen kénnen den Anla-
genbetrieb negativ beeinflussen. In Sachen Befiillung

| wird regelmafiig auf die einschlédgigen Normen verwie-

sen. Doch das kann nur der Anfang sein, schliefilich
sollen Heizungen Uber viele Jahre stabil laufen. Und
hier kommt dann die dauerhafte Qualitdt des System-
wassers ins Spiel - die konnen wir positiv beeinflussen.

Welche Anlagenteile gilt es, neben dem Warme-
erzeuger, noch dringend im Auge zu behalten?

Da ist in erster Linie die Druckhaltung zu nennen.
Sieistdafiir verantwortlich, dass an jeder Stelle im Sys-
tem stabile und ausreichende Druckverhaltnisse herr-
schen. Eine unzureichende Druckhaltung férdert den
Luft- und Sauerstoffeintritt in die Anlage. Deshalb ist
es so wichtig, im Rahmen der Heizungswartung das
Membranausdehnungsgefafl zu iiberpriifen. In diesem

Zusammenhang ist auch der Fiilldruck in der Anlage
zu beachten. Des Weiteren sind die Pumpen hinsicht-
lich ungewohnlicher Laufgerdusche im Auge zu behal-
ten. Sichtbare Ablagerungen an Schnellentliiftern oder
ein bereits tropfendes Ventil sind meist ein Zeichen fiir
eine Leckage.

Wie kann Handlungsbedarf festgestellt werden?

Nattrlich sind kalte Heizkorper, Flief3gerdusche an
den Pumpen, haufige Stérungen in der Anlage oder
defekte Heizungskomponenten ein sehr deutliches Sig-
nal, dass das Heizungswasser nicht in Ordnung ist. Oft
reicht vorbeugend aber schon eine regelmafiige Sicht-
prifung des Wassers: Ist die Fliissigkeit triibe, schwarz
oder riecht womaoglich noch unangenehm, hat sie sich
durch physikalische und chemische Prozesse bereits
stark verandert. Luft fiihrt zu Korrosion und Ablagerun-
gen, kleine und kleinste Teilchen treiben durch die An-
lage wie in einem Blutkreislauf. Und dhnlich wie dieser
reagiert die Heizungsanlage mit Stérungen, wenn sich
Schmutz an sensiblen Bauteilen festsetzt. Galt schwar-
zes Heizungswasser frither als ,tot" - konnte also der
Anlage keinen Schaden zufligen - wissen viele Hei-
zungsbauer mittlerweile, dass es sich hierbei um das
Korrosionsprodukt Magnetit handelt. Und dies ist gar
nicht so unproblematisch. Neben der Farbung des Was-
sers geben oftmals ein einfacher pH-Test sowie die
Messung der Harte und Leitfahigkeit Aufschluss iber
den Zustand des Heizungswassers. Mit einer detaillier-
ten Wasseranalyse kdnnen wir bei Spirotech untersttit-
zen und den Ursachen auf den Grund gehen.

Viele Heizungsanlagen sind mehr als 20 Jahre
alt. Worauf muss hier besonders geachtet werden?

Im Prinzip sind es die gleichen, bereits schon be-
schriebenen Parameter. Das Anlagenbuch sollte In-
formationen zur Heizungsanlage enthalten und Auf-
schluss dartiber geben, wie oft und wie viel Wasser
nachgefillt wurde und welche Qualitat das Nachfill-
wasser hatte. Fakt ist aber, dass bei alteren Anlagen oft
kein Anlagenbuch vorhanden ist. Hier hilft dann in der
Regel nur eine Wasseranalyse. In jedem Fall sollten die
notwendigen Mafinahmen mit dem Kunden bzw. Be-
treiber besprochen und die méglichen Konsequenzen
dargelegt werden.

GEBAUDE INSTALLATION / 10 / 2020

FOTOS: SPIROTECH



Welche Revitalisierungsmafinahmen lassen
sich bei Altsystemen neben Pumpentausch oder
hydraulischem Abgleich noch effektiv umsetzen?

Oftmals kann schon die Instandsetzung oder Erneu-
erung der Druckhaltung eine deutliche Verbesserung
bringen. Aber auch vorbeugende Mafinahmen wie die
Installation von Luftabscheidern bzw. Entgasern sowie
von Schlamm- und Magnetitabscheidern machen sich

» BERATUNG
Uber die Laufzeit positiv bemerkbar. Auch der Einsatz ~ ser als wesentlichen Teil des Gesamtsystems und die | yND AUFKLA-
von Chemikalien kann bei belasteten Bestandsanla-  Vermittlung von Hintergrundwissen sehen wir nach | RUNG UBER
gen zu einer Verbesserung beitragen. wie vor als wichtige Aufgabe. Das tun wir auf verschie- | pAS ANLAGEN-
denen Ebenen, etwa durch regelmafiige Schulungen | WASSER SE-
Kann man diese Mafinahmen von ihrerenergeti- sowie intensive Beratung bei Projekten. Darliber hi- | HEN WIR ALS
schen Wirkung her gliedern bzw. priorisieren? naus unterstiitzen wir den Fachmann bei Bedarf di- | WICHTIGE AUF-
Pauschal geht das sicher nicht, dazu sind Anlagen rekt auf der Baustelle oder durch eine professionelle | GABE. «
zu unterschiedlich. Gehen wir aber davon aus, dass Analyse des Heizungswassers und geben ihm wich- | MARCO
Ursachen- vor Symptombekampfung kommt, so ste-  tige Handlungsempfehlungen. Vorbeugung und ein | ESTERMANN

hen an erster Stelle alle Mafinahmen zur Vermeidung
oder Verringerung von Luft und Sauerstoff im Sys-
tem wie Druckhaltung, Luftabscheidung und Entga-
sung. Komponenten zur Reduzierung von Partikeln
und Verschmutzungen stehen dann an zweiter Stelle.

Sind praxisgerechte ,,Checklisten” verfligbar?

Nicht selten steckt der Fachmann bei der Betrach-
tung des Gesamtsystems in der Zwickmuhle zwi-
schen herstellerspezifischen Vorgaben, den geltenden
Normen und Richtlinien, technisch sinnvollen Maf3-
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nahmen und dem knappen Projektbudget des Auf-
traggebers. Checklisten konnten diese Zwickmiihle
nur sehr unzureichend auflésen. Aber genau hier ste-
hen wir bei Spirotech gerne mit Rat und Tat zur Seite.

Welche Unterstiitzung geben Sie den SHK-Fach-
leuten an die Hand?
Beratung und Aufklarung tiber das Anlagenwas-

storungsfreier Anlagenbetrieb sollten fiir alle am Bau
Beteiligte die wichtigsten Ziele sein.

Bei der Anzahl wasserfiihrender Heizungsanla-
gen gibt es noch enormes Potenzial, diese sicherer
und effizienter zu gestalten. Und daher arbeiten wir
permanent daran, unsere Produkte noch besser zu
machen. Dabei betrachten wir immer starker auch
das reibungslose Zusammenspiel aller Anlagenkom-
ponenten, die mafigeblich die Wasserqualitat beein-
flussen. //

Infos: www.spirotech.de

PDAIKIN

Uberzeugen Sie sich im Video von der Stille
der neuen Altherma 3 HHT.

The art of climate control.

Wollen Sie den Klang
der Stille horen?

st Aeiign sward
waned P2 DESIGN

AWARD

Daikin Altherma 3 H HT. Der Inbegriff einer Warmepumpe.

Die moderne Hochtemperatur-Luft-Wasser-Warmepumpe

fir Heizen, Kiihlen und Warmwasser — geeignet fiir Neubau und Sanierung. www.daikin.at/altherma3hht
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Bekanntlich ist der Auftragsmarkt in
unserer Branche derzeit ziemlich tiber-
hitzt. Die Auftragsbicher sind rand-
voll, verfigbare Montagetermine sel-
ten. Doch es gibt Losungen, um allfal-
lige Auftrage nicht vorschnell ablehnen
zu mussen. Beispielsweise, indem auch
im Winter Auftrage umgesetzt werden.
Moglich machen dies mobile Energie-
zentralen. Doch die Einsatzbereiche von
Mietenergie sind deutlich vielfaltiger.
Sie reichen von der Baubeheizung tiber
die Klimatisierung, Strom- und Dampf-
erzeugung bis hin zu komplexen Pro-
zessenergieldsungen fir die Industrie.
Die GEBAUDE INSTALLATION mit einem
Reality-Check:

Herr Kratschmann, von Septem-
ber bis November muss man als
Kunde mittlerweile schon grofies
Glick haben, einen Installateur zu
finden, der noch Heizungstausch-

Heizungssanierung stressfrei
und ohne Zeitdruck

Die Vorteile mobiler Energiezentralen liegen fiir unsere Branche auf der
Hand. Vor allem die Verlangerung der Montagesaison in den Winter ist

einer davon. Was sonst noch fiir einen derartigen Einsatz spricht, woll-

ten wir von Installateurprofi Harry Kratschmann wissen, der aktuell bei

seiner Baustelle auf das Service von energy4rent setzt.

Harry Kratschmann: ,Dank
energy4rent konnten wir die
Sanierung des Heizhauses
stressfrei und professionell wie
immer durchfiihren.”

Auftrage annimmt. Warum ist das
Ihrer Meinung nach so?

Heizungen werden dann kaputt,
wenn man diese benutzt. In den Som-
mermonaten benotigt man keine Hei-
zung, daher vergisst man sehr schnell
auf das Service oder eine notwendige
Reparatur. Und im Herbst wollen dann
alle auf einmal die Heizung tauschen,
wenn diese nicht mehr geht und man
diese nicht mehr reparieren kann.
Mir kommt das so vor, wie bei der ab
1. November wiederkehrenden Win-
terreifenpflicht. Jedes Jahr gibt es
rund um dieses Datum keine Termine,
um seine Reifen wechseln zu kénnen.
Auch wir Installateure haben nur eine
beschrankte Kapazitéat, und in dieser
Zeit gibt es volle Auftragsbiuicher.

Der ,Raus aus dem Ol“-Bonus
muss bis spatestens 31. Dezember
beantragt worden sein und ist dann
binnen 20 Wochen umzusetzen.
Rechnen Sie also in diesem Jahr mit
einer Verlangerung der Heizungs-
tauschsaison, damit die Kunden
auf diesen Bonus nicht verzichten
miissen?

Grundsatzlich finde ich Foérderun-
gen gut, damit wir fiir unseren Markt
Konjunktur-Impulse bekommen. Aber
der ,Raus auf dem O1“-Bonus wird ja nur

Die Sanierungsprofis Hiiseiyn Keskin (links) und
Alexandru Constantin.

dann gewéhrt, wenn man von Ol bzw.
Gas auf einen erneuerbaren Energie-
trager umsteigt. Auf den Energietrager
Gas ist in Wien kaum bis gar nicht zu
verzichten. Somit richtet sich diese For-
derung eher auf landliche Gebiete. Lei-
der wird in den diversen Férderungen
weit Uber das Ziel hinausgeschossen.
Denn die Férderungen sollten auf eine
CO,-Senkung abzielen, und diese ist
auch gegeben, wenn man von einem
atmosphérischen Gaskessel auf eine
moderne Brennwertanlage umstellt.
Somit wird sich die Tauschsaison ahn-
lich der vergangenen Jahre in Wien trotz
,Raus aus dem Ol“-Bonus verhalten.

Unter welchen Voraussetzungen
waren Ihrer Exrfahrung nach Kunden
bereit, den Heizungstausch auf den
Winter zu verschieben, falls Ihre Auf-
tragsbiicher derzeit voll sind?

Wenn es sich um einen geplanten
Tausch handelt, dann kann man die-
sen auch mit dem Einsatz von mobi-
ler Warme machen. Hier mieten wir
ein ,mobiles" Heizgerat als Uberbrii-
ckungslésung zu. So hat der Kunde
keine Komforteinbufien und merkt den
Kesseltausch im Winter gar nicht.

Sie nutzen fiir Ihre aktuelle Bau-
stelle derzeit ,energykrent”. Warum?
Mit welcher Herausforderung waren
Sie konfrontiert?

Es handelte sich im konkreten Fall
um eine Buderus Kaskaden-Anlage
mit je 150 kW. Diese atmospharischen
Kessel waren tber eine hydraulische
Weiche angeschlossen und versorg-
ten 80 Wohnungen mit Warmwasser
und Heizung. Nachdem das Team von
energy4rent noch am selben Tag nach
meinem Anruf vor Ort war, die techni-
schen Rahmenbedingungen mit uns
abgeklart haben, konnten wir wenige
Tage nach dem Totalausfall der Heizung
eine Notversorgung fir die Bewohner
einrichten. Vom Anruf bis zur Instal-
lation der mobilen Heizung dauerte es
drei Tage. Es bleibt nun gentigend Zeit
fir die Kaminsanierung und fur die
Uberbriickung der Lieferzeit bzw. die
Montage der Gas-Brennwert-Kaskade.
Dank energy4rent - vormals Hotmobil
- konnten wir die Sanierung des Heiz-
hauses stressfrei und professionell wie

immer durchfihren. //
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BRENNSTOFFZELLE AUF DEM

PRUFSTAND

AVL List hat eine Priifstandsinfrastruktur zur Forschung an Polymer-
Elektrolyt-Membran-Brennstoffzellensystemen entwickelt und errichtet.

Der Priifstand der AVL List GmbH wurde mit indi-
viduellen Liiftungsgeraten von Wolf ausgestattet.

Da die Ziindfahigkeit von Wasserstoff-Luftge-
mischen in einem Konzentrationsspektrum von
4-73 % (Vol% Wasserstoff/Luft) besteht und die
Flammengeschwindigkeit ca. 8-mal hoher liegt
als die der Kohlenwasserstoff basierenden Gase,
werden sehr hohe sicherheitstechnische und ex-
plosionsschutztechnische Anforderungen an die

Liftungsgerate gestellt. Diese grofe Herausfor-
derung nahm der Gerateproduzent Wolf gerne
an und produzierte individuelle, fiir diesen Ein-
satzzweck entsprechende Zu-und Abluftgerate.
Um hochste Energieeffizienz zu sichern, wurde
ein technisch ausgekliigeltes HKVS-Registersys-
tem (Heizen u. Kiihlen) von AIR 2000 eingebaut.
Fir die Sicherstellung der fiir die Priifungsvor-
gange geforderten Raumfeuchtezusténde sor-
gen zwei in die Zuluftgerateeinheit integrierte
Hochdruckbefeuchter.

Die Abluftgerateeinheit wurde mit einer spezi-
ellen, den ATEX-Bestimmungen konformen Be-
schichtung versehen, die Filter und alle elek-
trischen Komponenten (inkl. Ventilatormotor)
entsprechen der Explosionsgruppe IIC. Der Ven-
tilator entspricht der Explosionsgruppe I1B+H2.
Die Gerate wurden vor Ort durch ein autorisier-
tes Priif-und Zertifizierungsinstitut gepriift, abge-
nommen und entsprechend zertifiziert.
www.wolfeu

FORDERMITTEL NOCH LANGE NICHT

AUSGESCHOPFT

Der heimische Qualitatshersteller Austria Email kann trotz Corona-Krise
eine positive Entwicklung verzeichnen. Heuer wurden insbesondere mehr
Heizungswarmepumpen und energieeffiziente Boiler verkauft.

Einmal mehr verweist Martin Hagleitner auf die
Vorteile einer langfristigen ,,Geldanlage im Keller*
gegeniiber verlustreichen Sparformen.

Dr. Martin Hagleitner, CEO der Austria Email
AG, erklart zum Markttrend: ,Aktuell erle-
ben wir eine wachsende Sanierungsfreude bei
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Hausbesitzern, diesen Trend sollten wir fortset-
zen. Das Umfeld dafiir ist mit dem Green Deal
der EU und den MalRnahmen der Regierung zur
Konjunkturbelebung sehr férderlich. Aber es
gibt weiter Potenzial - auch noch heuer!”
Immerhin stehen laut der Website www.raus-
aus-oel.at derzeit noch mehr als 60 Mio. Euro
Fordermittel fiir Private zur Verfiigung. Regis-
trierungen sind bis Jahresende maglich; inner-
halb von 20 Wochen nach der Registrierung
muss ein konkreter Forderantrag eingebracht
werden. Hagleitner betont: ,Auch wenn in die-
sen Tagen die Heizsaison beginnt, kénnen
Herbst und Winter fir die Beratung durch In-
stallateure genutzt werden. Selbst Sanierungs-
arbeiten lassen sich trotz Heizperiode mittels
mobiler Heizgerate realisieren.”
www.austria-email.at

Mieten
statt kaufen

Mobile Energie
Alles aus einer Hand:

Heizzentralen bis 15.000 kW
Kaltezentralen bis 1.200 kW
Dampfzentralen bis 16 t/h
Stromzentralen bis 1.000 kVA

&
energy&sd

Warme. Kélte. Dampf. Strom.

Rund um die Uhr.
365 Tage im Jahr.

Telefon:

+43 6229 39106

energy4rent GmbH
Gewerbestraf3e 3, 5325 Plainfeld
www.energy4rent.at
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NEUE STANDARDS IN DER SYSTEMEFFIZIENZ

Mit dem Launch der Wilo-Stratos Maxo definierte Wilo seinen Anspruch als digitaler Pionier in der Pumpenbranche.
Der Nachfolger der Wilo-Stratos setzt neue Standards in der Systemeffizienz und Benutzerfreundlichkeit und unter-
streicht die Innovationsfiihrerschaft von Wilo.

»Unsere Stratos Maxo ist die erste Smart-
Pumpe der Welt. Dank maximal optimierten und
innovativen Energiesparfunktionen wie ,Multi-
Flow Adaptation und No-Flow Stop' sowie eines
sehr guten EEI < 0,19 bis < 0,17 (typenabhan-
gig) setzt sie zuséatzlich neue Standards beim
Systemwirkungsgrad auf dem Markt", erklart
Michael Dieckmann, Produktmanager bei Wilo.
Bei der Multi-Flow Adaptation handelt es sich
um eine innovative Energiesparfunktion, bei der
die Zubringerpumpe ihre Forderleistung genau
an die Bedarfe der angeschlossenen Verbrau-
cherkreispumpen anpasst. Weitere durchdachte
Regelungsfunktionen ermdglichen bei sehr ein-
facher Bedienung einen energieeffizienten Be-
trieb, so passt beispielsweise die Wilo-Stratos
Maxo iiber Dynamic Adapt plus die Pumpenleis-
tung selbststéndig ohne Eingabe eines Sollwer-

OCHSNER MIT NEUER PRODUKTIONSHALLE

tes an die veranderlichen Bedarfe des Systems
dynamisch an. Aufgrund ihrer hohen Konnek-
tivitat lasst sich dieses Modell flexibler in die
verschiedensten Anwendungen einbinden,

wie Dieckmann erklart: ,Analoge und digitale
Schnittstellen, die bei Stratos noch optional iiber
IF-Module verfligbar sind, werden bei der Wilo-
Stratos Maxo standardméRig enthalten sein.
Durch neueste Kommunikations-Schnittstel-
len - Bluetooth - kann sie mit direkter Anbin-
dung an mobile Endgerate genutzt werden und
bietet mit Wilo Net' eine neue Standardschnitt-
stelle zur Vernetzung von Wilo-Produkten unter-
einander, z. B. zur Multipumpensteuerung - un-
sere Stratos Maxo ist somit eine der am besten
vernetzten Pumpen, die es gibt." Zusatzlich sind
weitere CIF-Module erhéltlich, die eine problem-
lose Integration in die Welt der Bus-Systeme er-

Erste Smart-Pumpe der Welt: Wilo-Stratos Maxo

mdglichen. Die Bedienung und Einstellung wird
lber eine eigens entwickelte App mdglich sein,
liber welche die Pumpendaten unter anderem
ausgelesen und fir die Systemoptimierung ge-
nutzt werden kdnnen. www.wilo.at

Mit einer Investition im zweistelligen Millionenbereich baut Warmepumpen-Hersteller Ochsner am Unternehmens-
standort Haag eine neue Lagerlogistik und eine Produktionshalle fiir bis zu drei komplette Montagelinien.

Die Neubauten sind ein wichtiger Bestandteil des
Expansions- und Standortkonzepts, mit dem sich
das Unternehmen auf das anhaltende Nachfrage-
wachstum nach Warmepumpen einstellt. Die neue
Lager-Logistik und die Erweiterung des Monta-
geprozesses werden die Kapazitaten von Ochsner
verdoppeln. ,Wir werden die Effizienz der Produk-
tion und die Qualitét unserer Produkte noch einmal
deutlich steigern und damit nicht nur das Volumen
erhohen, sondern auch die Lieferzeiten verkiirzen",
erklart Karl Ochsner, geschéftsfiihrender Gesell-
schafter in fiinfter Generation. Durch das neue Au-
tomatisierungskonzept kann die Produktion im Ein-
schichtbetrieb von derzeit rund 10.000 auf bis zu
20.000 Warmepumpen jahrlich ausgeweitet wer-
den. Durch Mehrschichtbetrieb sind die Kapazita-
ten ohne zusétzliche bauliche Erweiterungen noch-

mals deutlich steigerungsfahig. Damit ist Ochsner
in der Lage, die wachsende Nachfrage in Europa
und Asien sicher abzudecken. Auch die regionale
Wertschdpfung erhoht sich, da kleine regionale Zu-
lieferer besser eingebunden werden konnen. Die
neue Struktur wird die Supply Chain optimieren. In
dieser Strategie fiihlt sich Ochsner durch die Er-
fahrungen aus der Corona-Krise bestarkt. Das Un-
ternehmen hat diese bisher ohne Kurzarbeit und
ohne staatliche Unterstiitzungen gemeistert, die
Mitarbeiterzahl ist seit dem Friihjahr 2020 um rund
zehn Prozent gewachsen.

.Die grofite Einzelinvestition unserer Unterneh-
mensgeschichte schafft die Voraussetzungen, um
unsere ambitionierten Wachstumsziele von zehn
Prozent im Jahr realisieren zu kdnnen*, sagt Karl
Ochsner. In den letzten fiinf Jahren sei das Un-

- N 1

v. |.: Marco Schafer, Geschaftsfiihrer Ochsner; Mag.
Christoph Neumayer, IV; Jochen Danninger, Landes-
rat; Karl Ochsner, Geschaftsfiihrender Gesellschafter
Ochsner; Lukas Michlmayr, Biirgermeister

ternehmen um 69 Prozent gewachsen und habe
heute eine Exportquote von 75 Prozent, berichtet
er. www.ochsner.com

VOLL AUF MICH EINGESTELLT.

Eduard -Maai-Str. 44, #0030 Lins
Tel:; 0732 4 38 5041
Fax.: 0 732 /3850 41

wowrw wolf - heirtechnil. st

2o I F

WOLF Klima- und Heiztechnik GmbH

*Heiztechnik

‘0 » Klimatechnik

a7 » Luftungstechnik
s »Solartechnik
:_:_ﬂt! l * Regelungstechnik

FOTOS: HERSTELLER



FOTOS: HERSTELLER

KLIMA
LUFTUNG

Innovatives fur Planung, Einrichtung und Nutzung

Komfortabel und energieeffizient

Wolf Mainburg bietet mit seiner CKL-Pool-Serie neue Kompaktliftungsgerate, die speziell fiir die
Be- und Entliiftung sowie die Entfeuchtung von kleinen geschlossenen Schwimmbhallen ausgerichtet
sind. Durch den Einsatz hoch effizienter Warmeriickgewinnungssysteme ist ein energieeffizienter

Betrieb gewahrleistet. www.wolf.eu

PERFEKTE ENERGIEUNABHANGIGKEIT
BYD und Fronius haben die Kompatibilitat des
modularen Energiespeichersystems BYD Bat-
tery-Box Premium mit der Wechselrichterlinie
Fronius Symo GEN24 Plus bestatigt. Aufgrund
der Beliebtheit der beiden Losungen ist diese
Systemkombination eines der gefragtesten Pa-
kete fir die Speicherung erneuerbarer Energien
auf dem Markt. www.bydbatterybox.com

LUFTERHITZER MIT EFFIZIENTER
EC-TECHNOLOGIE

Modelle der Top-Lufterhitzer von Kampmann sind

ab sofort mit effizienten EC Motoren ausgestattet.
Sie bieten eine stufenlose Drehzahlregelung mit
optimalem Motorbetriebspunkt iiber den kompletten
Drehzahlbereich. Ein weiteres Qualitdtsmerkmal

der Geréte ist der gerduscharme Sichelleiseldufer-
Ventilator, der in Kombination mit der optimierten
Volldiise dulBerst leise arbeitet. www.kampmann.de

MEHR POWER FUR AMBITIONIERTE
GROSSPROJEKTE

Der Elektronik- und Solarspezialist LG
Electronics bietet ab sofort die neuen Mono X
Plus Module an, die speziell auf den Einsatz fir
GroRprojekte ab 100 Kilowatt-Peak ausgelegt
sind. Mit einer Leistung von 370 bis 450 Watt-
Peak (Wp) erzielen die kompakten Module einen
Spitzenwert in ihrer Klasse. www.lg.com/de
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KOMPLETTIERTE
LUFTDURCHLASS-REIHE

Frénkische erganzt sein Sortiment an Luftdurch-
|assen fiir das Luftungssystem profi-air classic
um die Nennweite 63. Gemeinsam mit den
bewahrten Luftdurchldssen in den Nenn-

weiten 75 und 90 erlaubt die nun vollstéandige
Serie die flexible Montage an Wand und Decke
oder die Installation in Beton.
www.fraenkische.com
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< Damit Liiftungs-
anlagen korrekt
ausgelegt werden
konnen, ist solides
Grundwissen rund um
Mindestluftwechsel
und Installation
notwendig.

SO LASSEN SICH REKLAMATIONEN

VERHINDERN

Es konnte so einfach sein: Der Planer legt die Liiftungsanlage korrekt aus, der Handwer-
ker baut sie routiniert ein, und vom Moment des Einzugs an sorgen die Gerate fort-
wahrend fiir frische Luft. Doch hierzulande sind Liiftungsgerate noch immer exotische
Produkte, bei deren korrekter Auslegung und Installation oft Unerfahrenheit herrscht.

Die Liftungsbranche hat sich in den vergange-
nen Jahren stark gewandelt: ,Anfangs haben Kun-
den ausschliefllich auf niedrige Anschaffungs- und
Wartungskosten bei den Geraten Wert gelegt - weni-
ger war vor vier bis fiinf Jahren noch mehr", erklart
Martin Edler von DallArmi, Geschaftsfiihrer der Blau-
berg Ventilatoren GmbH. , Heute riicken - ausgehend
von mehr Wissenstransfer und Transparenz in der
Branche - qualitativ hochwertige Losungen in den
Fokus, die langfristig gut funktionieren, in der Bedie-
nung einfach sind und von denen der Hausbesitzer
einen Mehrwert hat, beispielsweise niedrigere Ener-
giekosten oder hoheren Wohnkomfort."

BEREITSTELLUNG VON WISSEN REDUZIERT
REKLAMATIONEN

Nach Erfahrung des Liftungsanlagenherstellers aus
Minchen haben jedoch nicht alle Architekten oder
Handwerker das Wissen, wie dieser Mehrwert mit
Liftungsanlagen erzielt werden kann. Beispielsweise
wahlen manche Planer Geréte aus, die zwar die Anfor-
derungen in kleinen Rdumen erfillen, in gréfleren
Zimmern aber den geforderten Mindestluftwechsel
nicht einhalten konnen, sodass Schimmel bis hin
zu schwerwiegenden Schaden an der Bausubstanz
entstehen. Aufierdem machen manche Installateure
Fehler beim Anschliefien, sodass die Liftungsanlage
nicht richtig funktioniert. Die Folge sind Reklamatio-
nen und unzufriedene Kunden, was die Kostenspirale
bei Herstellern, Handwerkern und Bauherrn in die
Hohe treibt. Oftmals sehen sich Hersteller nach Lie-
ferung der Ware auch nicht mehr in der Verantwor-
tung, die Handwerker bei Fragen und Problemen auf
der Baustelle zu unterstiitzen - Frusterlebnisse sind

bei den Fachleuten somit vorprogrammiert. ,Da wir
im Bereich Liftungsanlagen noch am Anfang stehen,
herrschen oft grofie Wissensliicken vor, die es aufzu-
fillen gilt", berichtet von DallArmi. ,Man muss Fach-
planern und Handwerkern, die bisher keine oder nur
wenige Berithrungspunkte mit Wohnraumliftung
hatten, die Mdéglichkeit geben, sich schnell und ein-
fach Wissen anzueignen.” Sind diese Voraussetzun-
gen erfillt, reduzieren sich auch die Reklamationen
durch fehlerhaften Einbau oder falsches Anschlie-
fen. Damit Fachleute bereits vor der Installation das
richtige Produkt auswéahlen, baut Blauberg vor allem
seine Online-Service-Angebote kontinuierlich aus.

REDUZIERTER AUFWAND FUR HANDWERKER
Um ein grundlegendes Verstandnis fir zentrale
genauso wie dezentrale Wohnraumliftung bei den
beteiligten Gewerken zu erzielen, wurde das Web-
Portal ,einzelraumlueftung.de" ins Leben gerufen.
Dort kénnen sich sowohl Hausbesitzer als auch Pla-
ner und Installateure leicht verstandlich tiber das
Thema Wohnraumliftung sowie geltende Vorschrif-
ten informieren und bei Bedarf kostenlose Planungs-
vorschlage nach DIN 1946-6 fiir ein Neubau- oder
Sanierungsprojekt anfordern. Diese werden inner-
halb von drei bis finf Werktagen erstellt. Hier pro-
fitieren die Handwerksbetriebe zudem davon, dass
sich die Mitarbeiter von Blauberg sowohl bei den rele-
vanten Fordertopfen als auch bei den geltenden Nor-
men gut auskennen und die Planer kompetent bera-
ten kénnen.

Daneben erweitert Blauberg sein kostenloses
Video-Angebot auf YouTube. In kurzen Webinaren
ist es moglich, sich grundlegend tiber Wohnraum-
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liftung sowie detailliert iber Geréte zu informieren.
Fir Fachplaner stehen auf dem Ausschreibungspor-
tal ,ausschreiben.de", der Online-Plattform Open
Datacheck des Verbands DG-Haustechnik oder der
Produktinformationsplattform Oxomi Ausschrei-
bungstexte bereit, bei denen es sich ebenfalls um eine
kostenfreie Serviceleistung handelt. Dies geschieht
mit wenigen Klicks ohne zusétzliche Kontaktanfrage.

WENIGER PROBLEME DURCH PRAXISSEMINARE
Doch auch die Praxis und speziell die Digitalisie-
rung stellen Handwerker vor eine Herausforderung,
denn mit dem digitalen Wandel haben sich auch
die Gerate und die Anforderungen an die Inbetrieb-
nahme drastisch verandert. ,Wir haben es uns einer-
seits zur Aufgabe gemacht, die Bediirfnisse der End-
kunden bei der Entwicklung neuer Geréate zu beriick-
sichtigen, weshalb alle neuen Produkte Smart-Home-
fahig sein werden", erklart von DallArmi. ,Anderer-
seits ist es uns ein grofies Anliegen, die Fachbetriebe
moglichst zielfihrend an unsere neuen Gerate her-
anzufihren. Dafiir stellen wir gut nachvollziehbare
Installationsanleitungen zur Verfigung und tber-
arbeiten diese kontinuierlich.” Damit sich die Instal-
lateure entspannt auf Gewerke-libergreifende Auf-
trage beispielsweise mit Heimautomations-Experten
vorbereiten kénnen, fihrt Blauberg bei Grofihand-
lern regelmaéfiig umfassende Schulungen durch und
klart das dortige Vertriebsteam iiber die Liiftungs-
anlagen auf.

Auflerdem legt das Unternehmen grofien Wert auf
eine einfache Installation - egal, ob mit einer analo-
gen Bedienoberflache ausgestattet oder iber WLAN
und eine Smartphone-App gesteuert. ,Die notigen

A\
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Installationsschritte zwischen neueren und alteren
Modellen unterscheiden sich bei unseren Geraten
meistens nur unerheblich oder werden im Laufe der
Weiterentwicklung optimiert, sodass Handwerker
routiniert an die Inbetriebnahme herangehen kon-
nen', berichtet von DallArmi. ,Das gilt beispielsweise
fiir unsere WLAN-fahige Vento Expert-Reihe: Bis vor
Kurzem musste der Installateur noch einen Laptop
mit auf die Baustelle nehmen, um die Vernetzung
mehrerer Gerate durchzufiihren, heute reichen einfa-
ches Werkzeug und ein Tablet."

KONTINUIERLICHER SERVICEAUSBAU

Nachdem sich der Handwerker umfassend ber die
Installation, Inbetriebnahme und Wartung informiert
und vielleicht auch ein Seminar besucht hat, bleiben
nur noch die Einbauarbeiten auf der Baustelle ibrig.
Sollten hier trotz guter Vorarbeiten unvorhergesehene
Schwierigkeiten auftreten, schafft der telefonische
Kundendienst von Blauberg schnell Abhilfe. Dieser
wird von vielen Handwerkern seit Jahren fur seine
gute Erreichbarkeit geschéatzt und arbeitet l6sungsori-
entiert mit dem betroffenen Installateur zusammen.
Dadurch konnen die Arbeiten ziigig weitergehen und
die auftretenden Verzogerungen im Baufortschritt fal-
len kaum ins Gewicht - in einer Branche mit gene-
rell hohem Zeit- und Kostendruck ein immenser Vor-
teil. ,Langfristig arbeiten wir daran, nicht nur unser
Online-Angebot mit Webinaren auszubauen, sondern
auch den After-Sales- und Baustellenservice weiter
zu verbessern und eine deutschlandweite Abdeckung
zu erzielen", erklart von DallArmi. ,Davon profitieren
letztlich alle Beteiligten." //

Infos: www.blaubergventilatoren.de

» DAWIR IM
BEREICH LUF-
TUNG NOCH
AM ANFANG
STEHEN, ENT-
STEHEN OFT
GROSSE WIS-
SENSLUCKEN,
DIE ES AUFZU-
FULLEN GILT. «

MARTIN EDLER
DALLARMI, GE-
SCHAFTSFUHRER
DER BLAUBERG VEN-
TILATOREN GMBH.

& Um ein grundle-
gendes Verstandnis
fiir zentrale genauso
wie dezentrale
Wohnraumliiftung bei
den beteiligten
Gewerken zu erzielen,
wurde das Web-Portal
seinzelraumlueftung.
de" ins Leben gerufen.
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ONLINE-SCHULUNGEN ZU STRAHLUNGSKUHLDECKEN

jedoch nicht nur die Sonneneinstrahlung, sondern sind vor allem auch Personen, Beleuch-
tungskorper sowie elektrische Geréte. Strahlungskiihldecken wie Thermatop M von Uponor schaffen auf
energieeffiziente Art eine passive, stille Kiihlung und ein zugluftfreies Raumklima. Demnéchst bietet der
Kiihlungsspezialist Uponor mehrere zweiteilige Online-Schulungen zum Thema an.

Kostenlose Schulungen fiir Fachplaner gibt es etwa am 27. und 28. Oktober sowie am 3. und 5. Novem-
ber. In jeweils 60 Minuten wird die Planung von Kiihldecken fiir Neubau und Renovierung von gewerblich
genutzten Gebauden mit Uponor Thermatop M genau erklart.

Die Uponor Online-Schulung zeigt anhand eines Projektbeispiels die wesentlichen Schritte: von der Er-
mittlung der Kihlleistung und Deckenbelegung iiber die Mdglichkeiten zur hydraulischen Anbindung bis
hin zur Auslegung des Kaltwasser-Rohrnetzes sowie der Einzelraumregelung und Feuchteliberwachung.
Anmeldungen: www.uponor.at/webinare

& Uponor bietet fiir sein Strahlungskiihldecken-System in den néchsten Wochen vier
Online-Schulungstermine.

SELBSTTRAGENDE KONSTRUKTION FUR SANDWICHDACHER

[Ez#%[E Der osterreichische Hersteller Aerocompact hat eine neue Befestigungslosung fur dachparal-
lele Installationen auf Sandwichpaneelen und Trapezblechdachern entwickelt. Fiir das Lang-
schienensystem Compactmetal TR65 bendtigt man weder Sonderfreigaben von Paneelher-

stellern noch Zusatznachweise fir hohe Schneelasten oder grofe Pfettenabsténde. Denn das System ist

selbsttragend und stiitzt sich vollstandig auf der Dachkonstruktion ab. Dadurch entlastet es die Paneele,
die wegen ihres Aufbaus aus StahlblechaulRenschalen und Montageschaum keine groBen Lasten aufneh-
men kénnen. Das Langschienensystem eignet sich fiir begehbare Dacher mit Neigungen zwischen 0 und

70 Grad. Die Unterkonstruktionen kénnen aus Holz, Stahl oder Aluminium bestehen. Kernstiick der neuen

Befestigungslosung ist die TR65-Langschiene, die als Teil des Systembaukastens fir Metalldacher Com-

pactmetal ab sofort erhaltlich ist. Die Solarmodule bringen die Monteure mithilfe der 60-mm-Universal-

klemme mit integriertem Erdungsspin an den Langschienen an. Die Klemme kann Solarmodule mit Rah-
menhdhen von 30 bis 46 mm stufenlos aufnehmen. www.aerocompact.com

< Aerocompact bringt ein neues Langschienensystem fiir Solaranlagen auf den Markt.

(CDC) in Wien-Strebersdorf wurde Anfang Oktober mit dem Osterreichischen Solarpreis 2020
: ausgezeichnet. Der Ikea-Standort an der Vohburggasse/Scheydgasse weist mit Europas groB-
tem Eisspeicher sowie einem Photovoltaik-Dach etliche innovative Nachhaltigkeitsfeatures auf. Wenige
Tage vor dem einjahrigen Jubildum des Logistikzentrums in Wien wurde dem Gebéude der Osterreichi-
sche Solarpreis 2020 in der Kategorie ,industrielle, kommerzielle oder landwirtschaftliche Betriebe/Un-
ternehmen* verliehen.
Das Konzept rund um das Logistikzentrum ist in vielerlei Hinsicht nachhaltig. Es ist BREEAM1 zertifiziert
und beherbergt Europas groRten Eisspeicher, mit dem das Gebaude gekiihlt wird sowie eine Heizpumpe
mit Green Gas zum Warmen. ,,Damit senken wir nachhaltig Emissionen. Dazu kommt noch die Photo-
voltaikanlage auf dem Dach, die Teil des integrierten Konzepts zur Nutzung erneuerbarer Energien ist.
Ebenso gibt es 43 E-Ladestationen fiir Kundinnen und Mitarbeiterinnen. Somit ist das CDC ein Schritt in
Richtung einer nachhaltigeren Zukunft mit einem klaren Kundenfokus", erklart Claes Lindgren, Country
Fulfillment Manager. www.ikea.at
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& lkea hat in das Logistikzentrum mehr als 70 Millionen Euro investiert.
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DACHKLIMAGERATE MIT VARIABLER

DREHZAHL

Trane prasentiert mit seiner Airfinity-Serie neue Luft-Luft-Warmepumpen
zur Dachmontage mit einer Leistung zwischen 20 und 65 kW.

Durch ihr kompaktes Design eignen sich Dach-
klimagerate besonders fiir Gebaude im urbanen
Raum, wo meist Platzmangel herrscht.

Dank Adaptive Frequency-Antrieb erzielen die
Geréte eine hohere Teillasteffizienz mit einem
SEER-Wert (Seasonal Energy Efficiency Ratio)
von bis zu 5,57 kW/kW und einem SCOP-Wert
(Seasonal Coefficient of Performance) von bis zu

3,38 kW/kW. Alle Modelle tibertreffen die Anfor-
derungen von Stufe 2 der Ecodesign-Richtlinie
(2021). Die Gerate passen ihre Leistung nahtlos
an den Bedarfim Gebaude an, bieten geringeren
Energieverbrauch, eine genauere Temperaturre-
gelung und hoheren Komfort. Die Dachgeréte eig-
nen sich auch zur Sicherstellung stabiler Klima-
verhaltnisse in Lagerhausern.

Um die Nachhaltigkeit von Gebauden noch wei-
ter zu verbessern, verfiigen diese Dachklimage-
rate (iber zusétzliche Energiesparfunktionen wie
einen adaptiven Luftstrom durch Lifter mit varia-
bler Drehzahl, freie Kiihlung und Warmertickge-
winnung. Die Kompatibilitdt mit dem Trane Tracer
Concierge-Gebaudemanagementsystem ermdg-
licht die Remote-Verwaltung mehrerer Dachkli-
mageréte per Tablet oder Smartphone zur Anpas-
sung des Komfortniveaus an den tatsachlichen
Bedarf.

www.trane.de

AUSGEZEICHNETE HALLENKUHLUNG

Das neuartige System von Infranorm fiir die 6konomisch und dkologisch
nachhaltige Kiihlung grofer Hallen reduziert den CO,-AusstoB im Ver-
gleich zur herkommlichen Klimatisierung um 87 Prozent.

Das neuartige System ,,Smart Hall Cooling*
reduziert den CO,-AusstoR im Vergleich zur
herkémmlichen Klimatisierung um 87 %.

Fiir diesen Game Changer in der Raumkiihlung
erhielt das Welser Unternehmen kiirzlich den
Energy Globe Award, O0.
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In herkémmlichen Klimaanlagen werden infolge
steigender AuRentemperaturen (iberproporti-
onal steigende Mengen an Energie verbraucht
und zudem oft umweltschadliche Kiihmittel ein-
gesetzt. Auf ihr Konto gehen laut Experten der
Vereinten Nationen bereits heute 10 % der glo-
balen Erwérmung. Damit neue Losungen in der
Praxis angenommen werden, miissen sie jedoch
ihren Betreibern neben den vorteilhaften Aus-
wirkungen auf die Umwelt konkrete wirtschaft-
liche Vorteile bringen. Nur so kénnen sie im
Kampf gegen den Klimawandel einen wesent-
lichen Beitrag leisten. Bei der Temperaturab-
senkung kann das System von Infranorm leicht
mit konventionellen Klimaanlagen mithalten.
Selbst bei extremen AuRentemperaturen von 37
°C wird eine angenehm kiihle Zuluft-Tempera-
turvon 19 °C erzielt. Da dabei zugfrei gekiihlte
Frischluft eingeblasen wird, ergibt sich zugleich
eine deutliche Verbesserung der Raumluftquali-
tat. www.infranorm.com

Filter far
die Industrie.

Einfach und
schnell zu jedem
Filter lhrer Wahl.

SF-Filter bietet den
24-Stunden
Web- und Liefer-Service.

Ob telefonisch oder per Web: Was
Sie bestellen, wird binnen 24 Std.
geliefert - ob SF-«Direct Filter» oder
Filter der OEM-Zulieferer.

SF-Filter - Die Nr. 1
in Europa.

SF-Filterdienst GmbH
Wiesenstrasse 37
6837 Weiler

sf-filter.com
Phone +43 5523 51516 0

Solutions for Filtration %//%
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Kurz, pragnant, informativ — der Serviceteil der Gebaude Installation

© ResIDEO
René Lovrecki

DaIng. Gerhard Lang
mit Ende Oktober

in den Ruhestand
wechselt, Ubernimmt
DI René Lovrecki (533)
seine Aufgaben und
wird zudem Verkaufs-
leiter fiir Osterreich und
die Schweiz. Der Tech-
niker absolvierte ein
berufsbegleitetes TGA-
Studium und ist vor

16 Jahren zu Honeywell
gewechselt, aus der
2018 die Resideo als
Spin-off entstand.

© MARVAN
Matthias Marvan

Seit Kurzem wird der
1896 gegrindete Fami-
lienbetrieb Ing. Marvan
GesmbH von einem
neuen Geschaftsfih-
rer-Team geleitet. Sohn
Matthias Marvan tber-
nimmt gemeinsam

mit dem langjahrigen
Mitarbeiter Patrick
Jirku die Geschafts-
fihrung der Ing. Mar-
van GesmbH. Der bald
29-jahrige Wiener
Patrick Jirku ist Meister
in Heizungsbau.

© DORNBRACHT
Stefan Gesing

Die Beteiligung der
Dortmunder Unterneh-
merfamilie Knauf als
strategischer Investor
brachte auch eine neu
formierte Geschafts-
leitung. Damit stellt
Dornbracht die Wei-
chen fiir den Ausbau
seiner Wettbewerbs-
tahigkeit. Neu an der
Spitze steht nun Stefan
Gesing (42), der zuletzt
CFO und Mitglied des
Vorstands der Grohe
AG war.

O AUSTRIAEMAIL
Friedrich Stocker

Der gelernte Elektroin-
stallateur Stocker (42)
wird bei Austria Email
zentraler Ansprechpart-
ner fir Unternehmen
fir Investitionen im Zu-
kunftsbereich Okologie.
Der Technik- und Ver-
triebsprofi mit Weiter-
qualifikationen in den
Bereichen Elektrotech-
nik und Softwareent-
wicklung ist seit 2011
als Key Account Mana-
ger im Unternehmen
tatig.

© KEMPER
Andreas Effing

...ist neuer Head of Sales

DACH bei Kemper. Ab
sofort verantwortet

der Branchenkenner
die vertrieblichen Ak-
tivitaten des Absaug-
technik-Spezialisten
in Deutschland, Oster-
reich und der Schweiz.
Nachdem er bereits seit
mehreren Jahren Ge-
bietsverkaufsleiter war,
folgte nun die Befor-
derung in die Schnitt-
stelle zwischen GL und
Vertrieb.
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Kurzarbeit:

Was gibt es Neues?

Seit 1.6.2020 gibt es eine neue Sozial-
partnervereinbarung fiir Erstantrage mit
Beginn der Kurzarbeit ab 1.6. (oder spa-
ter) sowie fir alle Verlangerungsantrage
mit Fortsetzung der Kurzarbeit ab 1.6.
(oder spater) ab dem 4. Kurzarbeitsmo-
nat. Erstantrdge konnen nicht mehr riick-
wirkend gestellt werden, Verlangerungs-
antrage schon (Frist 3 Wochen).

Sollte ein Unternehmen den Kurz-
arbeitszeitraum von sechs Monaten
vor Beginn der Kurzarbeit Phase 3 (ab
1.10.2020) ausgeschopft haben und wei-
ter Kurzarbeit benétigen, wurde zur Uber-
brickung des Zeitraums bis 30.9.2020
die Moglichkeit geschaffen, den Kurz-
arbeitszeitraum im Wege eines Ande-
rungsbegehrens auszudehnen. Dazu
Ubermitteln die Unternehmen die dafiir
abgeschlossene Sozialpartnerverein-
barung ,Ausdehnung der bestehen-
den Kurzarbeitsvereinbarung" tiber das
eAMS-Konto direkt dem AMS, indem sie
diese hochladen und gleichzeitig das An-
derungsbegehren stellen. Anderungsbe-
gehren kénnen auch rickwirkend gestellt
werden, aber maximal bis 30.09.2020.

Ab 01.10.2020 beginnt die Kurzar-
beit Phase 3, die bis maximal 31.03.2021
moglich ist. Die Arbeitnehmer erhalten
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weiterhin 80/85/90 % des Nettolohnes,
auch werden wie bisher samtliche Kos-
ten fir die entfallenden Arbeitsstunden

durch das AMS ersetzt. Die Arbeits-
zeit kann zwischen 30 und 80 % betra-
gen (in Sonderfallen wie Stadthotellerie

auch weniger), der Durchrechnungszeit-
raum betragt sechs Monate. Fiir den

Dienstnehmer besteht eine verpflich-
tende Weiterbildungsbereitschaft in der

Nicht-Arbeitszeit, die Weiterbildung soll

in Zusammenarbeit zwischen AMS und

dem jeweiligen Unternehmen organisiert
werden. Das Genehmigungsverfahren

fir die Kurzarbeit Phase 3 bleibt gleich,
es wird aber die Vorlage einer Prognose-
rechnung notwendig sein, um die wirt-
schaftliche Betroffenheit durch Covid-19

nachzuweisen. Die Details zu den einzel-
nen Bestimmungen sind noch nicht zu

100 % ausverhandelt, wir halten Sie auf
dem Laufenden.

DER AUTOR

Fir weitere Auskiinfte steht Ihnen Ihr Rat & Tat-
Steuerberater, Kanzlei Jupiter unter

T (1) 278 12 95, office@jupiter.co.at gerne zur
Verfiigung. www.jupiter.co.at
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Klaus W. Konig

Ratgeber Regenwasser

Der ,Ratgeber Regenwasser* von Mall ist in
seiner 8. aktualisierten Auflage erschienen.
Wie bei den vorangegangenen Ausgaben wur-
den auch diesmal wieder zw6lf in der Sied-
lungswasserwirtschaft diskutierte Fachthemen
fir einen zeitgemaRen Umgang mit Regen-
wasser zusammengetragen. Bestellungen zum
Preis von 15 Euro via E-Mail: info@mall.info

Kiefer

Klimatechnik im Einklang mit der
Architektur

Liiftungstechnische Komponenten werden von
Architekten nicht gern gesehen - fiir sie sind es
eher storende Elemente. Doch das muss nicht
sein. Die im Kiefer-Referenzbuch préasentier-
ten Losungen zeigen, dass hohe liftungstech-
nische Anforderungen auch unter architekto-
nischer Perspektive liberzeugen. Bestellungen
via Mail: marketing@kieferklima.de

VDI
Anforderungen an zentrale RLT-Anlagen

Die Anforderungen an zentrale raumlufttech-
nische Anlagen und Geréate haben sich in den
letzten Jahren verschirft. Ziel der Uberarbei-
tung der Richtlinie VDI 3803 ist ein effizientes
Errichten sowie ein energiesparendes und hy-
gienisch einwandfreies Betreiben der raumluft-
technischen Anlagen zu realisieren.
Bestellungen: www.vdi.de/3803




spsconnect

The digital automation hub

24.-26.11.2020
Virtuell

Schnell zur effizienten
Lichtldsung: mit TwinCAT 3
Lighting Solution

www.beckhoff.at/lighting-solution

Mit TwinCAT 3 Lighting Solution stellt Beckhoff eine Tber Excel
konfigurierbare Lichtlésung vor, die vom Engineering bis zur Wartung
auf die Vereinfachung aller Arbeitsschritte setzt. Alle typischen Licht-
regelungen sind integriert, die Anzahl der DALI-Linien ist unbegrenzt.
TwinCAT 3 Lighting Solution ist voll HTML- und webfahig, dezentral
skalierbar sowie direkt iber Panel bedienbar. Schnelle Funktionsan-
derungen, Adressierungen und Erweiterungen sind direkt im Betrieb
mdglich, ebenso wie von DALI-Linien unabhangige Gruppierungen.

BECKHOFF
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MEINUNG

Von auflen
betrachtet

Die Corona-Krise hat uns leider nach wie vor fest im Griff, wollen
wir hoffen, dass das viel zitierte , Licht am Ende des Tunnels" bald
heller strahlen wird.

Wenn vom Installateur die Rede ist, denkt man oft nur an den
Handwerker, der kommt, wenn bei Sanitdr und Heizung ein Pro-
blem besteht. Er wird dann gerufen, wenn etwas nicht funktioniert
und macht sich dabei die Hinde und die Wohnung schmutzig. Er
bringt das Problem in Ordnung und geht dann wieder. Dieses Bild
hat sich nach wie vor in den Kdpfen festgesetzt, entspricht aber
schon ldngst nicht mehr der Realitét moderner Installateure und
Gebdudetechniker.

Im heutigen Alltag beschdftigen sich die Installateure nicht nur mit
der Reparatur von Wasser, Heizung und Liiftungsanlagen, son-
dern bauen hochmoderne und energieeffiziente Heizungs-Lif-
tungs- und Sanitdrsysteme, mit hdchsten Anspriichen an Qualitdt
und vor allem auch Design. Erfreulicherweise gehoéren die ,Oster-
reichischen Installateure” dabei weltweit zu den Spitzenreitern.
Gerade jetzt gibt es viele Menschen, die durch die Pandemie und
den ,Lockdown” viel mehr Zeit in den eigenen vier Winden ver-
bringen und verbracht haben als sonst und daher bereit sind, in
ithre Wohnverhdltnisse zu investieren.

Trotz Wirtschaftskrise und damit verbundener Arbeitslosigkett ist,
nach meinen persénlichen Erfahrungen, der Installateur derzeit
gefragt wie selten. Mein langjchriger Installateur-Partner hat mir
sogar, im Rahmen des Austauschs einer Dusch-Armatur, eine
Provision in Aussicht gestellt, wenn ich thm einen guten Monteur
vermitteln kann. Auch wenn in Zukunft viele Berufe von Robotern
durchgefihrt werden kénnen: die Arbeit des Installateurs und Ge-
béudetechnikers sicher nicht, denn diese ist so vielschichtig und
individuell, dass jeder Auftrag neue Herausforderungen mit sich
bringt. Dazu kommt noch, dass fliefiendes Wasser, warme Riume
und ein gutes Raumklima niemals aufer Mode kommen werden.
Erfreulich auch, dass fir gute Qualitat Kunden auch bereit sind,
gutes Geld zu zahlen! Auch die Einstiegsgehdlter bei der Lehre be-
weisen das. Jetzt muissen sich diese Tatsachen tiber unseren wun-
derschénen Beruf noch in den Képfen der Jugendlichen festsetzen,
dann ist mir um die Zukunft unseres Berufsstandes nicht bange.
Vielleicht hilft uns die Pandemie, indem sie aufzeigt, dass gerade
jetzt ,Handwerk goldenen Boden" hat. Bleiben Sie gesund!

... von Heinz Schmid, Senior Editor
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WIR
WISSEN
'ES ZUERST!

Wenn sich in unserer Branche etwas tut, zahlt das Team
des Blauen in der Regel zu den ersten, das davon erfahrt.
Diesen Informationsvorsprung wollen wir mit lhnen teilen.

Melden Sie sich noch heute zu
unserem GRATIS-Branchennewsletter an:
www.gebaeudeinstallation.at/newsletter



Hoval Belaria® pro
Die Warmepumpe, die in die Zukunft schaut.

So geht grun: Die neue Luftwarmepumpe
Belaria® pro entspricht mit dem nattrlichen
Kaltemittel Propan bereits den Umweltgesetzen
von morgen.

Das Allround-Talent ist montagefreundlich
durch Monoblock-Bauweise, besonders leise*
im Betrieb und vielseitig durch den flexiblen
Einsatz. Ob in Neubau oder Sanierung, mit
oder ohne integrierten Speicher — die
Maoglichkeiten sind mannigfaltig.

* 24 dB(A) Schalldruckpegel nach 4 Metern im Fliisterbetrieb und bei Freisaufstellung
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